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产品名称 抖音精选联盟佣金结算系统咨询源码开发定制开
发

公司名称 河南漫云科技有限公司

价格 .00/个

规格参数 漫云科技:抖音返利系统开发
抖音返利:定制开发
抖音返利app系统开发:快速搭建

公司地址 郑东新区升龙广场3号楼A座3202

联系电话 13103827627 13103827627

产品详情

     2020年抖音的电商GMV达5000多亿，    
3000多亿是通过抖音跳转到其他网购平台进行成交的，这无异于给其他平台白送GMV，    
如何让抖音成为真正的电商平台，而不只是电商导流渠道？     *近一个词“新私域”在朋友圈大热
，据说是抖音为了切断其他平台的跳转接，正式进军自己的电商时代！    
这不，抖音优惠券CPS项目：新私域，一时间让很多人趋之若鹜！     那抖音新私域是什么？    
从行业模式来分析抖音新私域是什么？     抖音新私域是什么？抖音cps分佣平台项目    
从这句话可得：新私域其实就是一个第三方技术运营平台，来帮助抖音做电商优惠券CPS运营的，
简单理解就是你之前直接在抖音直播间购物下单，买了就买了，除了收到物品，你就是啥也没有了，  
   但是现在你现在通过新私域平台跳转到抖音直播间或者橱窗下单，你不仅可以领取一定的优惠券下
单而且还有佣金！     做过淘宝客的就非常熟悉这个模式，新私域平台本质就是一种社交电商，目的
就是利用芸芸大众通过分享优惠券形式为店家带来销量，给购物者带来优惠，    
当然同时也是为抖音带来电商流量，打造它自己的电商王朝，    
而分享者也能从抖音商家获取分享报酬的一种四方共赢的商业模式！    
抖音新私域是什么？抖音cps分佣平台项目     从行业痛点来分析抖音新私域是什么？     我们都
知道网红带货很热，可是要做网红却是不容易，抖音百万粉丝的主播仅仅占比约十万分之一，网红之路
异常坎坷，     抖音分佣平台的诞生，为进军直播带货市场的人提供了闪耀舞台网红带货纵然风光无
限，却也有孤掌难鸣的时候，没有做好市场预热，网红带货也会面临惨淡收场的局面，     公域投流
成本、供应、粉丝流动性大、选品不等各方面的限制也是主播*为头疼的事情，一次选品不对，主播努力
白费！     如何有高的私域流量为公域赋能迫在眉睫，去年6月张庭抖音首播创下了2.56亿的销售业绩
，其背后的关键在于开播之前就开始预热，    
在其微商体系私域圈进行宣发推广，并同步到社群+朋友圈，对于本次战绩的形成起到了决定性的作用
，     同样的情形也经常出现在网红圈：良品铺子、董明珠、罗永浩等大小网红、     品牌商开
播之前都会进行私域圈的推广工作如何形成统一的私域体系，给主播、商家、客户形成共赢的局面！
新私域——抖音官方授权分佣平台应运而生，    
对于普通用户来说：注册新私域，在抖音购物即可获得返现奖励；    
对于推广达人来说：自带裂变团队效应、抖音背书，轻松赚取团队佣金；     对于商家主播来说：提



高了抖音主播商家GMV，增加了客户粘度，提升了主播商家曝光率、店铺好评率、直播间权重等！
那抖音新私域靠谱吗？     在如今社会信息爆棚，朋友圈各种项目满天飞的年代，人们都变得越来越
浮躁，也很难沉下心去真正了解一个项目，生怕自己在这个上面又上当受骗，     但殊不知在规避风
险的同时也错过了很多的机会，往往一个项目的成败，在成立之初，他的背景实力规划，几个方面其实
早就已经决定了这个项目能不能成功，     那么我们如何分辨抖音新私域是否是一个靠谱的项目？
下面我给大家分享一下我的心得和理解，其实我了解抖音新私域项目也就短短的一个星期⋯    
为什么我会来关注抖音新私域？     源于10天前后台至少有三个人在同一天来问我：    
“关于抖音新私域是什么，抖音新私域靠谱吗，抖音新私域怎么赚钱等等问题⋯”     凭借对市场的
敏锐，我知道这会是一个电商小风口，于是花了几天时间深入的研究和分析了新思域和抖音之间的商业
逻辑，     也对接了一些渠道来捋清他们这个市场，    
先说结论：我个人认为抖音新私域这个项目还是靠谱的，     为什么？     原因其实很简单，因
为已经有很多的成功案例：淘宝，京东，拼多多等电商平台的分佣返利模式前几年发展得如火如荼，
而作为第三方技术运营平台如花生日记，高佣联盟，好省等分佣平台的批合伙人可谓赚得盆满钵满。
但他们都是针对淘宝京东等电商平台，    
直播带货平台的返利分佣市场，目前是一片空白，所以市场的蛋糕还是很大，     太阳底下无新事，
既然优惠券CPS能在网购平台造就财富，那么同样的底层逻辑搬到抖音，成功的概率还是有的，我这里
说的是概率！     现如今，网络购物已经是稀松平常的事情，而近期崛起的直播电商，为网上购物消
费开辟了新的天地，去年直播电商的观看人次超过了500亿，    
况且抖音也已经在电商的这条赛道谋划已久，    
2020抖音企业号生态大会公布了一组数据：抖音的日活用户达6亿，2021年已达7亿！     抖音直播带
货的盛况，抖音小店的崛起以及*近兴起的“兴趣电商”概念，无不证明抖音在电商的这块领域的重要战
略部署！     好了，既然我们确定了抖音新私域的整个大方向它是可行的，而且在同模式下已经有很
成功案例来借鉴了，     那么抖音新私域的这个商业底层逻辑确定是走得通完全没问题的！ 
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