
南阳机械设备公司产品营销推广外包

产品名称 南阳机械设备公司产品营销推广外包

公司名称 河南融河矩媒科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 中国 河南 南阳市 卧龙区蓝钻星座

联系电话 18338218580 13323693821

产品详情

机械设备网络的推广营销和宣传主要分为6个方面：电子画册、公司网站、小程序、自媒体、短视频直播
和VR全景。

1、保证产品的质量

千万不要为了制造噱头承诺客户机器用的都是进口配件，但是真实情况用的却是国产配件或者二手翻新
的进口设备。

这样虽然能卖出去，但是会带来非常大的售后问题，而且出了问题因为距离太远，在目标市场又没有直
营或者合作的售后团队帮助客户快速解决问题，会引起客户的强烈不满而丢失这个客户。

即使有售后团队，这样的成本也是非常高，不划算。口碑是比较好的营销，只要坚持质量过关，把时间
跨度拉大，市场会给你惊喜。

2、要有自己的控制系统

如果是CNC设备，一般都有控制系统。大部分机器安装的都是国外的系统，比如德国，日本，意大利和
美国等。当然，我这么说是基于我朋友的行业，其他机械不一定是这样的情况。

如果是这样的情况，那利润会受挺大的影响。一套德国系统，可能就要几万人民币了，再加上主要配件
可能也都是国外的，那你可能除了装配工艺就没啥自己的东西了。

如果你有自己的控制系统，那就是你的核心竞争力，你甚至可以把这个系统单独拿来卖。



3、本地化

找目标市场有资质的客户合作，把你们产品的售后服务外包给他做。这样你在目标市场就有了自己的售
后团队，虽然不是直营的，但是也可以很大程度上解决你的售后问题。

4、有意识的建立起卖解决方案的思维

现在很多新兴市场国家如东南亚等都开始建立起自己的工业体系，不少客户来中国找到供应商直接就喊
，我要在我们国家建立起这个产品的一整条产业链，我需要这个产品从原材料到成品的所有用到的机器
设备。

很多中国供应商听到这里第 一反应可能是，哇，这么复杂，我只卖我们的设备。其实想想都挺激动，这
是门很大的而且很好的生意，虽然吃下来难度很高。

进一步想，如果我把我的产品和服务进行升级，我的主业还是我目前做的设备，但是我可以开始考虑卖
我的设备要生产或者加工的产品的生产流程中要用的所有机器设备。

再升华一下，我卖的是这个产品的从原材料到成品的生产流程的产业链解决方案。

这里要卖的不仅仅是机器设备了，而是真的解决方案。

首先，你要足够专 业，对这个产品的生产流程足够了解，而且知道所有流程要用到的设备是什么。比较
重要的你需要整合这个产业链的优质供应链资源。

其次，你要为客户提供这些设备的工厂生产线设计。包括机器摆放，电路设计，防尘设计，车间规划等
解决方案。然后，还有机器安装调试的服务。

还有按照生产流程不同岗位的机器操作培训，甚至车间工业流程工种配合等。
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