
现在的异业联盟=取长补短+强强联合，已经受到越来越多企业的青睐

产品名称 现在的异业联盟=取长补短+强强联合，已经受
到越来越多企业的青睐

公司名称 东莞楚恒辰诺网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋302室03

联系电话 14778333741 13268813057

产品详情

从前的异业联盟方法，先为彼此创变，便是异业联盟协同地网的逐渐。为何以往异业合作失败？你上来
就要搂人家客户来。例如，“您好美容店，你将顾客倒给我呗，我是干面膜的，颠倒过来一个客户让你
抽成要多少钱。我就是医疗美容，拉回来一个人割鼻子，再给你抽成要多少钱？”这便是从前的异业联
盟融合的思路。现如今该怎么做?先替人做些什么给他出发招，为他提升一下团队能力。给他做一些服务
项目，使他感受到你的使用价值，再将你的新项目退还给他，这就叫乘势而上！

商业服务互粉与异业合作类似但有多元化，此协作目标有别于异业合作身份，能够并不是商家。举例说
明，如果你是做母婴用品行业的，能够主动进攻加月嫂VX或是幼儿教师的VX,就送她一些礼物让帮助发
一下广告宣传，终究那样获得客户的信任感是蕞强的。或加房产中介公司，保险人员，商城系统专柜小
姐，租车自驾人员等。你就可以帮她微信发朋友圈什么的，互利共赢，即使没有用，大伙儿都不会损失
什么。

现今异业合作=扬长补短 强强联手，己经遭受愈来愈多公司的热捧。大至跨界营销同盟，小至资源互换
，每一个公司品牌和营销工作人员，迟早会参与进来，异业联盟同盟不容置疑是由沟通交流商谈出的，
要推动异业联盟达到，商谈前工作就至关重要！

倘若举例说明，有间火锅加盟店想要提高顾客的进店率，老总发觉对面饮品店人气值一般，于是便去寻
找奶茶店的老总和他说，弟兄，我就是正对面火锅店的责任人，如果有一个方法可以使我们两个店的人
流量都提高，大家觉得能够协作吗？饮品店老总怀疑地点点头，继续说第二句，有些客户在你这选购两
杯奶茶，去我家吃麻辣烫我能把底锅为他完全免费，大家觉得没问题吧。老总又点点头，这也是火锅店
老板却说，有些客户在我家消费了200元，凭我店所持有的发票，到你们家能够免费拿一杯15块的奶茶店
。可是再给你补助10元你觉得怎么样？老总频频点头因此火锅加盟店使用了相同的方式。把周边这种生
意差的洗衣店、汽车美容店、水果超市都处了协作。2个月出来人流量翻三倍多，这就叫跨界营销，异业
联盟引流方法。

《思路决定出路》一书中曾说过，网络时代做买卖，就需要改变传统的营销思维玩法，防止单独作战，
学好融合各个方面网络资源。与异业联盟店家多多的协作，完成真正意义上互利共赢。就可以达到1
1超过2效果！



汇总异业合作商家联盟四大关键：同盟VIP、机构服务平台、网络推广员和卖家。也有塑造客户、裂变式
分享会员制度、分佣管理体系。根据办卡特惠、每月特惠、专购优惠来特惠蓄客。会员特权功能的有专
属折扣、赠予优惠劵、买东西币和积分兑换等，包含关系商家所设定的专享特惠利益。现阶段新增加"联
盟卡”运用，打造出门店线上与线下、一体化消费模式！有要了解沟通交流可打电话资询探讨！
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