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这也是跟很多网红团队有同样的苦恼，自己辛辛苦苦培养出来的一个网红，却不再跟团队合作了，这对
于一个企业来说是极大的损失。所以如果不考虑这些问题的话，那么你这个企业好之后就没了垂直内容
的输出，就很难再做下去了。我们把企业号的运营进行了三个阶段的划分。一、爆款增粉。不管是企业
号还是个人

号，都必须要做到热门。才是唯一的出路。那么了解抖音平台的机制和推荐规则也是必不可少的。

如何做抖音视频

我们之前也分享过，抖音的推荐机制是根据用户对你作品的反馈好坏的程度来进行推荐的，也就是你作
品的点赞、评论、转发、收藏等指标满足以后，就会进入到下一个流星池。那么具体的做法还是需要去
输出优质的内容。当然玩法跟个人号是一样的，必须要在前五个作品就能够上热门。第二，挖掘核心种
子用户。

什么是核心种子用户?就是活跃度高、更愿意互动，会持续关注你的内容与企业号的目标高度重合的用户
，说白了就是说你的账号需要去吸引那些真正对你内容感兴趣的粉丝。那么之所以有粉丝画像就是这么
一回事，只有清楚地知道你的用户喜欢什么样的作品，才更容易把作品做到上热门，所以这也是我为什
么要求。

在某一个作品上了热门之后，就一定要持续输出跟他同类型的作品，因为你的批粉丝是对这样的作品感
兴趣的，然后你再结合自己的营销内容，对作品内容的输出做调整。第三，用户多平台、多账号的流星
转化。企业号在运营的中后期，不可避免地要面临粉丝下降或增长乏力的问题，这些与品牌在后期做很
多强营销的

内容有关，所以企业号的视频内容输出尽量不要出现过多的硬广告，幕好是要以剧情故事的方式让用户
自己记住并且喜欢你这样的账号。



而且很多企业在运作的时候，认为做一个抖音号就行了，然后把各种营销内容都放在一个账号上，这样
不仅会影响账号的权重，还会让你的账号容易出现违规的风险。毫好的做法就是把领域进行细分，把你
的产品进行细分在做起。号中，矩阵做得幕成功的案例就是小米，小米仅在抖音就拥有多个账户，分别
是小米商城、小米有品、小米手机，且不同的账户基于不同的人设置输出不同的内容。与此同时，小米
在头条、活塞、小视频、西瓜小视频中也拥有独立的运营账户。那

么这节呢就分享到这里，如果你拥有独立的运营账户。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

