
韩国11街购物网站是自营商品吗？202211街注册费用

产品名称 韩国11街购物网站是自营商品吗？202211街注册
费用

公司名称 武都区轩凯百货门市部

价格 80.00/件

规格参数 品牌:出海club

公司地址 天津市滨海新区生态城动漫中路126号动漫大厦C
区二层209（天津好邦商务秘书有限公司托管第1
124号）（注册地址）

联系电话 15307103601 15307103601

产品详情

11街是韩国三巨头之一SK集团旗下网站，是韩国市场份额高（12%）的平台之一，凭借便捷的购物方式
，11街深受韩国消费者喜爱，连续九年被评为大韩民国满意度名的购物网站。早在今年年中，11街就曾
发布通知，称随着中国内地及中国香港地区的卖家数量不断增加，假冒产品销售及发货延迟现象不断发
生，自2022年6月7日起，居住在中国内地及香港地区的卖家将暂时受到入驻限制。

   11街业务介绍：1、解决11Street店铺代入驻、代运营托管问题、快至3天下店！2、现店出售购买、
现店批发，量大价格可谈！3、海外店铺代入驻，提供资料翻译，售后维护等！
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11Street所需资料：

1）营业执照复印件；

2）银行账户证明；

3）法人护照复印件。有卖家表示要开拓韩国电商市场，究竟选哪个平台好？

是选Coupang好呢还是11Street和Gmarket平台好？Gmarket平台是属于韩国eBay旗下，eBay
Korea是韩国成交额大，唯一盈利的电商，69%的韩国人使用eBay
Korea，韩国国内用户数和消费者满意度均位列。

韩国64%的人口在使用Gmarket服务面向全球100个国家，中国公司或港澳台公司均可入驻Gmarket，和11S
treet同样是海外卖家统一13%销售佣金、免刊登费用、店铺租金。



小编认为如果有条件还是都可以考虑的，毕竟韩国市场无VAT压力，物流便利，客单价高，海淘需求大
，跨境卖家少，多平台运营能让卖家在韩国市场上创造更多的利润

韩国消费者更注重产品，尤其是产品本身的品质以及吸引力，在目前进入韩国的跨境头部卖家里，多以
精品或精铺（垂直铺货）

居多卖家想拥有更多订单，那首先需要有好的选品，产品选好之后，想办法提高产品的曝光度，尽量让
产品展示给需求用户形成流量，再利用产品的优惠、功能、特色等让韩国消费者买单。卖家可以从这两
个方面着手：

1、优化产品的标题，目的就是让产品拥有更多的搜索曝光量；

2、优化产品的图片，突出产品的特点、优惠和功能等，在时间吸引消费者的目光，能大大提升出单率。

这里建议产品一定要用韩语来刊登，我们面向的是韩国消费者，那些需要看懂英语或其他语种才能明白
是什么的产品消费者是不会为之买单的。

术展览对年轻人的吸引与日俱增。马蜂窝平台数据显示，2022年热度较高的博物馆（展览馆）前五名分
别是三星堆博物馆、故宫博物院、中国国家博物馆、上海科技馆以及陕西历史博物馆。北京、成都、西,
GSMA）在今年8月发布的数字社会指数报告显示，Shopee的用户接近4450万，比去年增加了25.69%。目
前越南的主要数字平台是Zalo，每月用户超过7500万，比去年同期增长15%，,用户加速资金回笼，更快安
排发货。连连国际基于60余张支付牌照与相关资质，及高效的创新研发能力，保障用户的每一笔交易。
同时，本地收款账户支持0元开户、0元入账、0元管理费，当天即可开启外贸收款,式解决越南商户收单
难题。2021年，连连国际上线了越南收款站，有能力帮助越南跨境商户降低30%以上的跨境收款成本，提
升资金运转效率。连连全球收单则通过完善全球六大卡组织、100余个币种的国际信用卡,”专场，主要
提供过冬所需要的各种各样的取暖物品，例如电热毯、电暖气、保温杯、靴子手套和暖手宝等。阿里国
际站数据显示，热泵式热水器近90天的需求量，同比增长超，需求主要集中在德国、波兰,务保留了eBay
原有全球运输计划的优势，例如运送到美国枢纽、“未收到物品”和反馈保护。同时该服务还可以代表
卖家处理退货和退款、取消国际费用、运输成本更低、允许买家结账或交货时选择何时支付进口费用。
值得,行业集体协商会议召开，职工方、企业方各5名代表就行业集体合同条例等问题友好协商、求同存
异、达成共识。值得一提的是，此前，《唐山市快递行业集体合同》《唐山市快递行业工资集体合同》
也经市人社在跨境电商的火热趋势之下，越来越多的中国卖家选择到海外去开店，如果大家想加入海外
市场就抓紧这个机会吧！关于韩国11街购物网站是自营商品吗？202211街注册费用的解答就到这，欢迎
大家提问！
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