
用微商思维打造共享门店系统，达成招募长期销售员

产品名称 用微商思维打造共享门店系统，达成招募长期销
售员

公司名称 东莞市数云网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋501室02

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

在过去很多企业做大以后，想要把自己的产品或者服务卖出去，一般

采用的方法都是去招募销售员，打造自己的内部销售团队，实际上销

售团队和合伙人团队相比起来，有很多天然的劣势；

第1点就是销售团队的第1个劣势就是需要我们花真金白银去养，说白了，只要你

把人家招聘过来当你的销售员，不管他有没有业绩能力出色还是不出

色，基本的底薪一般都是要有的，否则的话招聘都是件很困难的事



情，而且也不符合国家的相关规定；

招销售团队的第3个劣身就是销售团队本身都没有大然的资源，你招

募一个宝妈或 者招募一个刚进社会的年径人去当你的销售，你稍微忽

悠一下他可能还是愿意的，但问题就在于这样的人群往往也没有太安

的资源；

说白了他自己如果本身就很有社会资源的话，怎么可能会去你的公

司专门去做你的销售呢，除非他是搞资源整合的，否则的话不可能去

当你的公司销售；

而我们反过来看，招募合伙人以上的销售团队的三个劣势，就都可以

消除掉了，我们不需要再去发底薪工资，去养一个销售团队，而是反

过来，如果别人想做合伙人的话，绝大多数的情况下需要交一定的费

用才能够进入到我们的合伙人体系里，否则他连玩游戏的资格都没有。

第2点就是合伙人不存在不稳定的问题，只要他交钱了加人到我们的合伙人体系，就已经有了沉默成本，



说白了你交钱都交了，你不去把东西卖出去的话，你之前的钱都白交了，同时相当于帮他自己开了一条

赚钱的新路子，大多数人都是会把握这个机会的，而销售员的话如果工资不够高，离开是很有可能的事

情，对团队对公司都是有损伤的。

第3个点就是能够花钱参加我们的合伙人的绝大多数是看上了我们的资

源，说白了他是有能力去整合我们的资源的，他才会花钱加入我们的

合伙人体系，而这些有能力整合资源的人，一般情况下社会人脉网会

更广，人脉质量也会更高，说白了，我们如果能招募到一个厉害的合

伙人，可能就顶10个100个甚至上千个销售，因为他们都是有实力的人。

招募合伙人本身存在的两个难点，第1个难点就是扩展难，说白了就是

合伙人不好招啊，不光需要有能力有实力还得有意愿，第二就是一般

招募合伙人的话，需要我们出让的利润也是比较高的，比如说可能原

来卖一个东西，只需要给销售员10%的利润就可以了，但是如果是给合

似人的话，可能利洞点就得给到百分之三四十甚至更高， 所以如何选



择合伙人，如何成交合伙人，

如何设计合伙人权益体系，也是需要根据门店的特性来设定规则，区别合伙人推广动力同时也要考虑自

身的利润支撑

。

总结来说：

共享门店系统是共享思维与店铺经营结合产生的一种新型的商业合伙人模式，商家老板招募有人脉、有

资源的人成为店铺的共享合伙股东，共享股东投入的钱可用于锁客获取分红收益、也可以自己消费。共

享股东变相成为自己门店免费的业务员，在不改变现有的收银系统及管理系统前提下，通过营销收款码

轻松解决门店客源、现金、管理三大难题，并建议门店老板多学习微商合伙人经营思维，打造自己一批

长期稳定的销售员。
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