
餐厅、茶叶、酒庄等连锁实体品牌，用共享门店模式这样玩不得了

产品名称 餐厅、茶叶、酒庄等连锁实体品牌，用共享门店
模式这样玩不得了

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 东莞石排瑞和路一号

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

众所周知，有个电商平台，居然还能这么做！但曾经因涉嫌传销，被罚900多万，却用短短4年圈粉千万

宝妈会员，甚至翻身上市，成为中国会员电商股，彻底颠覆了传统电商平台，微商头子云集，到底有没

有割韭菜呢？

针对这个，云集的赚钱套路，是互联式盈利思维里面一个的商业模式：会员合伙模式，并不是xx传销思

路，只是把平台共享给宝妈会员，让平台资源有更好的变现模式。接下来，我就给大家揭秘，云集的会

员合伙模式，非常牛，一定让你受益匪浅，不光电商可以用，像茶庄、农资、餐饮店、服装店都可以直

接套用，实现裂变式增长。所谓的会员合伙，术语解释起来比较复杂，简单来说，就是把用户变成会员

，把渠道商变成合伙人，也就是说，你不光要买他的东西，还要卖他的东西，把花出去的钱，再凭社交

关系和门店全局分红给挣回来。具体咋做呢？很简单，云集的会员合伙一共有三级，一级店主，二级主

管，三级经理，这里面有很深的模式创新，值得所有老板和创业者深度研究。首先，就是一级店主。不

用你囤货，资金压力，库存压力统统没有，你只需要充值398，就能成为一级店主当老板。而云集总部呢



，提供一件代发服务、售后、物流等系统赋能，是不是很爽，那么我们门店是不是也可以这样玩，这个

面粉店，你充值365元，推荐朋友来吃饭赠送一个卤蛋（设置可以赠送500份），还可以获得对应的奖励

，而门店就按客户需求下单服务即可，也就把门店的资源共享了客户有更好的推广效益。其次，就是二

级主管。门槛是，你得有100个一级会员当你的手下，你能既拿底下店主15%的利润分红，又能赚拉人头

的介绍，一个会员奖励150，自己购物返利5%-40%。是不是有点心动了，那么门店没有大的利润怎么做

呢？照搬比例调低就是了，换个思路来说，把有资源人脉和推广让利部分给对应的消费者或者推广者，

打个比方：在店主推广赠送出30个卤蛋，就获得二级主管，每天获得门店的营业额4%，作为推广分红全

局奖励，比如门店5000元营业额，就有200元分红，如果有20个二级主管满足，那么每天就有10元收益，

而且天天有。很明显，云集正是通过这套会员合伙模式，让团队和业绩无限裂变！而且呢，不只是云集

这样的大企业可以用，传统中小公司照样可以用，效果非常好。我们有个做餐厅生意的学员，他的客户

大部分都是自来客，虽然每年业绩在5000万左右，但问题是，这些客户很不稳定导致门店经营营业每天

起伏较大，结果自己手上都没钱发工资了，更别说分红了。后来，和我们招财掌柜沟通时候，我们也给

他设计了一套会员合伙制，来锁定客户作为销售渠道商，稳定业绩，我们来看一下具体方案：以前大家

来吃饭，都是1000-2000元的消费，现在呢，只要老客户渠道分销商进货超1-5万，就赠送内部价的白酒、

红酒、茶叶等餐厅消费产品，当然，酒不是白送的，只要你来消费吃饭才可以这里拿到批发价，你就正

式成为了我们的合伙人（有不同的等级的合伙人），那你未来3年只能在我们门店消费，一年不低于2万

，这里的模式创新是提前锁定收款，而且合伙人（共享股东模式），还每次赠送小吃、特色菜、5%每日

分红、专属服务客服等，让渠道合伙人股东就很有面子，而且一年省了不少钱。表面上看，你是酒水不

赚钱，但是定期的吃饭接待，接待过程又不断的传播门店的服务质量、优质产品等，关键是你有了正现

金流，你就可以安心研发新菜品、增加自己的服务、给这些合伙人提供营销、管理、数据等方面的赋能

。就用这种方式，每个季度一场老客户共享股东大会，轻松收款50万以上，未来还绑定了三年，所以年

就一共800万的业绩。这样，你的企业能力跟你的同行马上就拉开差距了，所以，老板们一定要记住，把

认知和思维空间打开很重要。从卖产品赚差价，到卖会员、你一定要定制一款超高性价比的会员爆品，

先把合伙人圈进来。会员合伙人一定要交钱，叫了钱才会交心，如果你也想经销商跟你绑定交心，就必

须用云集的这套会员合伙模式让他交钱，交得越多，关系越稳、企业层次越高。所以说，创业并不是每



个人都去开一家公司，而是建立一个大平台，然后用社会的人、社会的资源、社会的钱，为社会的人办

点事儿，顺便自己赚点钱，这就是企业家的思维。

以上模式我们行业圈子有点叫人脉营销、有点说是共享股东餐厅门店模式，其实叫什么不重要，关键要

学会做品牌包装、讲一下门店发展历程故事、把菜品产品做、终把门店服务做到位这个是必然的，然后

有了这些基础，作为老板的你就天天去吆喝朋友来一起参与了，你成交2个朋友，10天就20个，这20个又

帮你免费宣传，那门店的客源就源源不断了，所以说：好的产品和服务是基础，而好的营销模式，才能

更好的适应新社会的发展需求；也许利益就是合作的基础，这就是利益消费人性！
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