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公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件
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公司地址 东莞石排瑞和路一号

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

一个打破传统微商代理体系分步获取商品，压制商品和用户增值返利，快速引流裂变的商业模式创新型
电商应用太爱速M，太爱速m模式结合目前火热的寄售与盲盒卖货模式，让消费者在购物的同时又主动
参与活动推广。

太爱速m模式也正是抓住了消费者的切实需求，平台把产品成本至市场销售价之间的利润(差价)从新分配
，直接用来吸引消费者，让消费者先直接赚钱，在到购买产品体验，通过产品效果形成消费习惯，转变
成忠实的消费者持续为平台创造价值，让消费者参与利润分配，在分利润的过程中把产品销售出去，增
加消费者对平台的互动粘性，实现高复购。

一、模式流程：用户注册购买积分，有积分后必须兑换成提货券，
兑换提货券后会获得1:1的共享值，共享值在进行预约活动和寄售活动销毁。

1.会员如何获得积分：

用户向上级通过线下支付购买积分500元，上级会将500购物积分转到你商城的账户上，消费者收到购物
积分后在平台上将积分兑换成500元提货券，在额外获得500共享值

2.广告值如何兑换：

使用’购物积分‘兑换提货券，1:1兑换获得，共享值可在平台上提取商品，提取后平台会根据用户提货
的时间安排发货



①为了消费者能够快速的使用到产品，当兑换成的提货券达到1000元值时【平台自定义】，消费者必须
进行提货，否则消费者将不能继续参加平台太爱速m活动

② 提货券是提取商品的唯一权证，当提货券没达到平台规定的提货值时，消费者需要在向上级购买积分
去兑换。

共享值使用方法：用于参加太爱速m活动预约的门槛和“上架商品”时消耗。

二、如何预约活动：

活动每天有两场，分为：标准场
经典场：活动开启前5--10分钟停止预约，可连续预约接下来的两场；每场活动分为标准场
经典场两个活动区；预约不同的场次，可以抢购不同价格的订单，需要冻结的广告值数量也不一样

标准场：冻结200共享值（自定义）

经典场：冻结500共享值（自定义）

①当用户抢购到订单后，并支付成功，【一键寄售】转卖；

②溢价进行转卖。查看[寄售协议]；转售需要4.5%的共享值，第二天共享值变成现金回笼(共享值是购买
积分兑换成提货券时赠送等值的共享值)。

③委托“寄售"成功，等待卖出。

三：活动溢价核算：

①如果产品成本为1000元，市场价格为5000元，溢价从1000元开始，每次产品溢价增加6%，抢购订单的1.
5%为静态利润，4.5%为平台维护费，每天一次，直到市场价格为5000元。

②平台不碰现金，消费者抢购只需支付溢价部分，成本不需要支付，比如成本1000元，从6%开始，天抢
单的价格是1060元，不需要支付1000元的产品成本，第二天，在1060元的基础上，溢价为6%，即(1060*6
%=63.6+1060)等于1123.6元。

15.9(1060x15%)共享值兑换(1060*45=477)总收到每天1236(60+477+159)的溢价，以此类推，直到溢价达到
产品市场价格。(天回报率在4.4%~26%之间)

四:动态收益

绩效流水奖励(按当日商品价计算流水)，①直推奖励0.5%(流水百分比)，②代理收入:团队10万流水0.3奖
励(300元/天)，③团队30万流水，0.6%奖励(1800元/天)，④团队100万流水，0.8%奖励(4800元/天)

太爱速m模式玩法四大核心亮点：



引流

盲盒游戏玩法：根据类似盲盒的方式抢购产品，延伸性、娱乐性游戏玩法留住顾客。

转换

多种渠道获利：平台服务费、团队长和用户自行充值等多种获利方式方法。

存留

**覆盖客户群体：太爱速m玩法可以配搭品牌活动及新项目使用，抢单活动划定有多场次多区，**覆盖刚
需客户群体，满足不同客户需求。

裂变

降低推广费用：根据顾客的不断裂变做到前期的引流作用，降低在宣传推广上的资金费用

以前很多项目做太爱速M，存在着各种不透明、无监管、风险不可控的问题，所以也常能见到各类集资
诈骗的曝光，而现在随着社交电商的发展，太爱速M项目模式的机制在结合电商开始在市场中崭露头角
，成了新零售企业非常有价值的商业裂变营销模式，由此消费者可以实现购物信息即时推广，实现用户
的“裂变式”扩张带来更多的流量，更的找到具有购买能力的消费者，解决企业获客的成本问题。
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