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淘宝老客户破零怎么玩？

第 一步：积累老客户
每次发货的时候，随着包裹寄送一张你的老客户鱼池宣传单(可以是QQ群、微 信群等等)，当然你要有活动，然后在起一个好的名字，比如“萌宠交流群”就要比“XX店铺老客户交流群”好的多。

进群立即发红 包!派一个管理员，成天就干这个，只要进来，就给红 包!有人说，我一天才发三五个包裹!别怕少，谁不是从少到多积累起来的呢?

第二步：维护老客户的鱼塘群
其实不要想得有多复杂，非常简单的。聊一些相关的话题，如果你卖母婴用品的，管理群的蕞好是个宝妈，有共同的话题;如果你是做宠物用品的，管理群的就是喜欢宠物的;做女装的咋办?

无所谓，别以为没的聊，随便聊聊天，实在不行，发红 包会不会，每天发20块钱的红 包!在微信群里面，发个20块钱的红 包，你是大款!

第三步：有新品的时候，提前预热
当然，你需要把让利给老客户的方案设计出来，这里我们的建议就是完全的让利。什么叫完全的让利?

不要利润，甚至负利润，当成你的刷 单成本。文案非常简单：XX新品，上新之计，让利老客户，前XX名只需要XX钱就可以获得原价XX钱的产品。

第四步：让老客户原价拍，红 包返现
因为是老客户，很多欺诈方面的风险实际上可以尽可能的被弱化。原价拍，红 包返现，并且立即返。

当然，如果你有特殊需求，比如刷直通车、刷特殊关键词、刷无线端、淘口令什么的，那么你可以多让利给老客户!很多愿意干的，便宜谁都想占，有钱的占大便宜，没钱的占小便宜。

这种方法，基本大多数类目都是可以操作的当然，想让老客户买，还是要有一定的优惠幅度的。但是这个优惠幅度怎么给，很重要，因为如果采取改价格或者商品优惠券等方式，就可能会影响到你的商品蕞低价，进而影响到以后报活动。所以蕞好的方法有两个，店铺优惠券和送赠品。

淘宝客破零怎么玩?



当然了，这种方法建立的一个前提就是，你蕞好能够掌握一定的淘宝客资源。方法很简单： 主推的单品，设置个较高的佣金，甚至可以在这里把利润先让给淘宝客，在淘宝联盟我们可以看到同行的佣金比例，要比同行高一些，吸引淘客的目光。

目前导购网站异常火爆，尤其是内容型导购网站尤其增长迅速，大家的购物时间碎片化，场景分散，优质而有针对性的内容营销软文节约了消费者的选择时间成本，获得了很多忠实客户。

做好上面的，新品前期，你的点击率，收藏加购率，转化率，都远超你的同行，你还愁不会脱颖而出么?

这里还是在强调一点，产品的本身竞争力，如果你的款式不好，做多少都是无用的，这些只是画龙点睛，还有一点也尤为重要，维护好自己的dsr动态评分，尤其是小卖家们。

你说你又是小心店，动态分4.5左右，本来买家通过你上面的方法都准备下单了，看到你4.5的动态分，你认为还敢下单么?
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