
美丽天天秒互联网+消费商新模式，未来完美绽放，微三云钟小霞

产品名称 美丽天天秒互联网+消费商新模式，未来完美绽
放，微三云钟小霞

公司名称 东莞市莞带大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13143659518 13143659518

产品详情

消费商

消费商时代真的来临了吗？我们处于一个**也是*坏的时代，现在生意为什么那么难做？互联网其实也落

入了传统生意的行列，创新也是遇到新瓶颈，饭菜都送到家门口了，新零售

真正让这个互联网惠及千家万户 ， 消费商+互联网这才是出路，要打破现有的互联网寡头模式，像京东

，阿里巴巴，腾讯等，我觉得美丽天天秒互联网+消费商新模式一定会在未来完美绽放！

消费商的概念

又叫:产消商 即经营消费和消费群的商业人士。这个概念在中国*初是由两位**经济学家刘茂才、庞博夫



提出;在国外有一个相似的概念，翻译到中国叫"生产消费商"，既是生产商又是消费者。

消费商是时代产物？

一直以来只有经营者赚钱，消费者花钱，如果消费者也想赚钱，想参与商业利润的分配，那在以前是不

可想象的，但是时代发展到今天，

在当今商业商品琳琅满目，良莠不齐的背景下，及信息技术的发展和观念的革新的背景下成为现实。

现在什么样的商业生态造就了消费商？

1、商人包括互联网直播等永远被认作为"王婆卖瓜自卖自夸"，商家的宣传变得苍白无力。

2、消费者经过广告夸大宣导，被多次伤害之后显得迷茫希望身边能有有经验的人给予指点。

3、流通利润的巨大，总是被少部分人赚取，直播平台兴起导致被个人和直播公司拿走了大部分流通的利

润，贫富差距加大尤显不公平。

4、消费者越来越清楚"要想改变只有花钱的份，只有像经营者一样思维"，越来越想获得流通利润的分配



资格。

5、信息技术的发展，每一个人都可以借助信息技术的力量做宣传和推广，达到经营的效果。

6、拉动消费促进内需，加快经济发展成为商业经济的必须性。

消费商演变爆发期

1.消费商是现有商业时代必然产物

消费者终于进入革命式变化时代，消费者终于也可以参与商品利润的分配了。只需要改变一下思维，做

资源的整合者，找到更多优惠的消费渠道，找到更多迷茫的消费者，就可以做一个消费商成就自己的经

营梦想。

2.消费商是我国现有商业模式*优选择

2019年武汉新冠肺炎疫情到现在，疫情出现常态化，造就人人自危，民生艰难的状态目前投资大点的项



目，很多人舍不得去投资了，轻创投资是未来的战场，尤其简单粗暴的项目，这个“美丽天天秒”模式

的发明者确实很厉害，抓住了人的共性，切中了要害，很多的项目人拿不出来几千几万的投资了，几百

元的消费投资，小白领都可以接受，就尝试着干，就干出点名堂来～这属于有心栽花花不开，无心插柳

柳成荫。

消费商是什么样的模式、特点和商业主体

模式：

1、消费商是全新的机会营销主义，他给予别人的不仅产品还有机会。

2、消费商主导的是"花本来就该花的钱，赚本来赚不到的钱"，带来的是一种全新的利润分配模式。

3、消费商是一个*轻资产的商业模式。

特点：

1、消费商不需要大投资，没有员工也不需要管理，具有零风险的特点



2、消费商只是在做一种(省钱+赚钱)机会的传播者，不负责具体的经营，是**的财富自由的经营者。

3.门槛低，男女老少都可以参加，人从出生到死亡都离不开消费，深度宽度都有！

商业主体：

1、消费商可以是**职业，也可以是第二职业

2、消费商带来的是一种消费革命，让消费者也参与了利润分配，让更多人成为消费商，分配更加合理

3、消费商将成为销售的关键主体，优越于原来的店铺，是新时代的**互补。

消费商与传统商、直销商、网商的共性和区别

1.共性：消费商是市场进入新经济下产生的一种新的商业主体身份，在消费商之前曾出现有经典的传统

经销商，后来出现直销模式产生直销商，进入电子商务时代产生网商，每一个时代新身份的产生适合不

同人群发展，同样都实现了不同层面人的成就。



2.消费商："消费优惠+利润分享+二度人脉返利"。消费商只需要投资时间学习全新的商业概念以及使用

自己本来就需要的产品(消费品)，同时把使用产品的感受、体会、效果以及由此而引发的商业机会分享

给更多的人，不需要运作资金。多数派共富模式

3.经销商：经销商很显然是经营市场的人，需要大资金运作。

4.直销商：大部分直销公司的经营者属于以产品销售(零售)为导向的直销商，需要缴纳会员费和进货费用

，用五级三阶制度奖金制度分配，容易造成金字塔难民模式。

5.网商（微商、电商）：电商、微商、直播商是用互联网PC端、移动端进行商贸活动的经营者，大部分

都需进货批发零售，需在各大平台花大量资金购买流量和关注度，竞争激烈，商品价格越来越透明化，

导致实体商铺凋零！成功者也是寥寥无几，寡头模式

美丽天天秒

模式特点：为什么我们的模式能一下引爆市场，因为这个模式的核心是：利他。只有利他的模式做到位

了，大家才会共赢天下。所以这个模式是非常的海纳百川的，还有福利的赠送，还有提秒到账，0手续费

，都说明利他已经做到了**，充分的证明了董事长海纳百川，利他无我的商业思维与商业格局！



美丽天天秒级别和操作方法

级别：平台就两个级别，老板和代理商。

1.代理商：美丽天天秒级别和操作方法

2.老板：成功带货给2人即可以成为一名合格的老板

操作方法-*简单的成功：全球首创-美丽天天秒-创新商业新模式

不需要层层复制，只要找到两个人就是***别，就开始*大利润

总结：这一个十年我们一起奋战，吹响全民致富的号角，一起努力，为了实现*终的梦想。
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