
做生意没客流怎么办，今天来给大家分享10个引流思路，对你的生意
一定会有很大的帮助。
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联系电话  159****4030

产品详情

做生意没客流怎么办，来给大家分享10个引流思路，对你的生意一定会有很大的帮助。

 

1. 爆款引流：挑选出或者打造出一款高价值流量产品，先把客户吸引过来，需要注意的是，一定不能使
用缺乏体验感的产品，否则客流量无法引进，还会流失掉原有客户。引流一定要用好东西，提升客户体
验感。

2. 盲盒引流：老客户邀请一个新用户，就可以获得一次拆盲盒的机会，盲盒里的产品跟估计不同价值分
类，利用不确定的未知神秘感次经营进行分享。

举例拆盒吧玩法：

青铜区 88元-288元 区间



白银区 288元-1000元区间

黄金区 1000元-5000元区间

静态收益：成本价上每天固定比例上涨，获得收益平台和用户对半分

举例：100元固定比例上涨20元，每次出售一单平台和用户对半分，大家各10元，当溢价上涨到市场价40
0元的时候，需要有人购买提货。

动态收益：团队中成员每次抢购1单，计入1积分，积分单日自动结算兑换成现金，可以提现。

举例：0-30积分——兑换成现金的价格是3元/个、30-100积分——兑换成现金的价格是3.5元/个、101-300
积分——兑换成现金的价格是4元/个、301-700积分——兑换成现金的价格是4.5元/个

3. 赠品引流：这个很简单，进店就送小礼品，抓住客户的消费心理。

4. 异业联盟引流：找一家跟你产品不同的店铺，商量好在他的店铺消费多少可以到店领取一份产品，从
你这消费多少，可以到对方店领取什么产品，报团取暖才是长久之道。

（1）异业联盟核心：解决用户到店服务的需求

到店服务：整合门店资源，通过线上做推广，出售产品，用户后续到店服务，例如美团的团餐，酒店服
务等，需要到店服务

到家服务：O2O商城，对接配送的业务

（2）联盟卡：针对线下门店，通过发行联盟卡，整合所有用户资源，享受门店折扣，赠送积分/购物币
等方式。

（3）会员卡：针对线上商城，发行会员卡，使得用户线上消费获得折旧优惠，，积分赠送等。

5. 提供休息区域引流：在你店铺内空出元一块位置，摆上桌椅，协商免费休息的字样，逛累了可以在这
里休息一下，大多数人在休息的过程中，也能注意到你店内的产品，就算没有消费，也能传承一个好的
口碑，会逐渐产生裂变。



6. 免费体验引流店内设免费体验环节，留好客户联系方式，做好周期记录，到时间继续邀请客户来体验
，注意体验不是一次就结束就要百分百成交，客户前三次都不要推销，第四次会自动成交，因为体验感
做到了客户满意的程度，客户自然就会增加你的信任度，没有客户喜欢被推荐，但都喜欢被吸引，这叫
三样一销。

7. 抵用券引流：这是很多大型商超都在用的方法，比如消费满多少送多少钱抵用券，抵用券利用的就是
客户占便宜的心理，让客户回来重复消费。

8. 红包群引流：把公域流量引入私域，后续对此做好维护和互动，把进店客户邀请进群，定期发红包，
受气佳或者差的部分商品免单，或者超级折扣，这种活动锁客效果好，顾客重复进店率高，打造自己的
私域流量池。

9. 客户转发引流：编辑好你店内的宣传软文，和店内二维码，客户进店转发就可以获得折扣优惠，或者
转发几天朋友圈，可以获得免费的小礼品，小礼品实用就行。

10. 一拖三免单引流：针对老客户设置一套免单优惠，老客户想要获得，就需要邀请三个朋友一起来参与
免单。

例如：小明需要购买一个499产品，就可以成为平台的分销商，这个时候小明推荐朋友小王去购买个499
产品时，小明就能挣取推荐奖励100元。

这个时候小明在推荐个朋友小刘购买个499产品，小明又能挣取推荐奖励100元。还可以升级成为合伙人
，当小明成为平台的合伙人的时候在推荐了朋友小李购买了499产品，那小明就可以获得推荐奖励300元
，这个时候小明还可以享受小李以及往后在推荐的朋友当中，他们推荐的收益分成。

例如：小李推荐了个朋友小周和小胡买了499产品，那小李就能挣取推荐奖励100+100元，同时小明还可
以享受200+200元的奖励分成。

以上这10条做好，就不要怕没有客流量，没有生意，你是做什么行业的呢？

需要更多详细方案模式，可私聊小编交流 
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