
登高卫浴 后进前出蹲便器 高品质高温陶瓷 2203 诚招全国代理

产品名称 登高卫浴 后进前出蹲便器 高品质高温陶瓷 2203
诚招全国代理

公司名称 重庆市合川区高登洁具有限公司

价格 96.00/个

规格参数 材质:陶瓷
品牌:登高
产地:佛山

公司地址 重庆市合川区云门街道办事处大碑村

联系电话 86 023 65223188 18983366536

产品详情

材质 陶瓷 品牌 登高
产地 佛山 型号 2203
排污管口径 300（mm） 规格 23（mm）
冲水方式 冲落式 使用方式 站
冲水控制方式 手按式 盖板类型 阻尼
冲水量 6（L） 最小坑距 300至400（mm）
颜色 白色 质量等级 优质
结构形式 分体式 排水方式 地排水
感应装置 其他 产品类别 卫浴洁具

下图为登高卫浴厂区展厅实拍图片

登高卫浴形象店

登高卫浴高品质pvc造型

组装成型后，等待打磨

第一部份加盟优势

一、中国认证商标



l10年专业沉淀，上万用户口碑。

l三大品牌强强联手，快速提升知名度。

l中国崛起企业，消费者放心品牌。

l专业营销团队，创新营销模式。

二、公司发展历程

1、2003年公司旗下首家赛格门市在重庆诞生，广受好评。

2、2004年重庆市首家专营经销商诞生、同年经销商数达到8家。

3、2006年公司与多家建筑、建材、装饰公司合作，形成战略合作关系，建立大型浴室柜生产基地。

4、2007年公司在渝经销商数突破45家，同年荣获澳斯曼卫浴重庆独家经营权并注册登高品牌。

5、2008年澳斯曼和赛格互补式经营为占领重庆市场奠定坚实基础。

6、2009年公司逐步筹划登高卫浴品牌建设，加大生产基地投入。

7、2010年公司将生产基地迁回重庆，为登高自主品牌全面开展奠定基础。

8、2011年登高卫浴首家重庆大型卖场建立和核心团队组建，标志自主研发创新道路迈上征程。

三、产品一体化

登高卫浴配套产品齐全，更具集成优势，为你创造更多利润。

四、开馆百宝箱

店内经营手册、导购手册、产品手册等多项卫浴营销专业手册，卫浴店的每一个经营细节均有章可循，
可以快速有效的学习经营、累积经验。

五、多维浴室设计理念

登高拥有一支精炼的设计团队，吸纳了国内著名设计师为其服务，娴熟驾驭时尚考究的设计，注重精湛
外表下所包含的功能理念，悉心打造方便、舒适的洗浴空间。

六、零风险启动

经营风险低，投资回报高，配以优质的产品，可持续发展。

七、完善的服务网络

不断推出新产品，真正做到品牌之间的差异最大化。避免出现同质性产品，保证加盟商的市场优势和产
品优势。

第二加盟管理



一、加盟支持：

1、特许授权：

公司为加盟商颁发特许经营授权书。

2、支持政策

1：品牌支持：公司免费提供店面的设计，装修方案，保持登高卫浴系列品牌形象统一，打造专业的登高
品牌氛围。

2：渠道支持：为了预防无序竞争，公司统一实行以市、区县为单位开设专卖店，或者设省级总代理，独
立拓展省级以及周边市场。

3：宣传支持：公司针对目标消费群体会不定期的针对不同节日做一系列的营销方案，帮助专卖店提高销
量，公司会专门配发赠品，区域经理会不定期到当地市场做市场调研，帮助经销商做市场推广等。

4：管理支持：公司制定统一的管理方案，不定期的帮助经销商销售人员培训专业知识，销售知识，帮助
代理商提高业绩。

5：装修支持：公司根据店面的实际装修情况，对于装修补贴定为全报。报返方式为首次为20%货款等值
的货品支持。日后将于每月的进货中报返5%等值的货品，如果年进货量达到35万，可一次性全反余款。
装修费报销期限为从签订合同起两年内。

6：广告支持：电视广告，公交车广告，杂志广告墙体广告，代理商前期投入广告必须和区域经理进行沟
通，填写广告申请表，交给登高卫浴营销中心审核，审核通过后经销商才能投放广告，整个广告费用的
支出将以经销商和公司片区经理共同签字的发布合同或发票为准。

7：开业支持：公司派本区域的销售经理进行现场指导帮助。

a、在经销商的开业促销活动中，公司将进行针对性的促销活动策划，并免费提供部分促销礼品，以提高
经销商的销售业绩。

b、公司会选择不同的款式做为特价款，做品牌推广，提高市场占有率，打击竞品，提高销量。

c、在开业之初，与加盟商一起制定详细开业计划，协助组织开业活动。d、总部为加盟提供专业人员驻
店辅导，协助完成开业的销售工作和队伍的锻炼。

8、库存回收政策：经销商在经营过程中，如遇特殊原因将停止经营时（被公司撤权者除外），经营商可
向公司提出库存回购申请，经审核后，公司将按进货价的70%回收样品和库存，以最大程度保护投资者
利益。

3、培训支持



开业前全方位的系统培训，使得专业知识、管理能力、人员素质得以迅速提升。

1)导购人员的产品知识、产品计价、合同签订和客户沟通与服务等销售培训。

2安装人员的安装技能、识图、维修培训，参与实际安装的实战训练。

3）店面管理、订单管理、客户服务等的专项培训。

4、登高卫浴店面布置

1)提供全方位的店面设计、施工方案指导及全套vi系统。

2)样品柜及用具的免费安装。

3)专职人员指导展厅完成软环境的营造。

4)经营所需的各类物品、标识、文本等准备和布置。

5、促销支持1)开业宣传：结合当地市场情况，消费者喜好，制定开业促销详细、强有力的促销计划，协
助加盟商进行实施各种营销方案。为加盟店营造开业声势，使开业期间迅速提高知名度。2)宣传资料：
丰富细致的产品宣传资料，扩大影响，吸引客户，促成订单成功接洽。3)配合推广：配合为推广活动并
提供帐篷、展板、接待台等物资。如小区宣传、家装展会、团购等。

6、运营支持

1)日常运营同步支持，有偿提供日常规范运营所需的各类表单和文本等。2)不定期到访：专业营销人员
对加盟店进行不定期到访，对其营销运作、销售策略给予指导性建议、

协助加盟商进行店铺管理，解决实际问题。

3)系统内加盟成员营销案例的汇编与共享。4)日常大型营销活动方案的协助、活动的组织及人员的支持
。

二、加盟商责任：

l合法经营

l负责登高卫浴在辖区内的形象维护、业务推广和网络拓展。

l必须严格执行登高卫浴的价格体系。

l遵守公司“先款后货”的订货付款规定。

l积极配合公司安排的各种培训和现场指导。

l共同维护登高卫浴品牌、检举市场内串货、抛售等现象。

l严守公司一切商业信息。

l接受登高卫浴公司总部管理，严格执行登高卫浴营运标准。



登高卫浴特许加盟申请表

（请认真填写，邮寄或传真到公司总部，我们将迅速给您答复）

加盟店类别：□a级□b级□c级填表日期：年月日

所在

区域

省市 所属类别

加盟商
当地经济消
费情况

城市级别：□省会城市□地级市□县级市
人口数量万人人均年收入元
主要竞争品牌：
主要业务比例：□店内销售□工程配套□网上团购□家装公司□其它

加盟店资料姓名：性别：联系电话：

传真：
加盟店地址：

导购员数量：名年销售目标：万元

加盟准备金：5万-10万□10万-15万□15万-20万□20万以上
拟选店资料店面面积：平米门面长度：米门面宽度：米

门面高度：米店内净高：米
请简述店铺的位置和地域环境：

注：1、请提供加盟店选址地形图（附表）2、请提供店铺的建筑平面图（附表）
时间进度表：预计装修时间预计开业时间开业时间
通过何种途径了解我公司加盟信息：□朋友介绍□杂志□网站（）□其他
当地最适宜的宣传形式：

□电视□报纸□大型活动□小区的宣传活动

□户外张贴画□网上团购□其他
您对当地卫浴市场的认识：

您希望登高卫浴营运机构给予什么支持：

请简单阐述您的经营目标：

签名：



营销部长意见： 登高负责人意见：

招商热线：023-68623607传真：023-68623607

手机：高先生13594318356胡先生13677668601刘先生13452075272

网址：www.denggoo.com淘宝网：http://shop36551670.taobao.com

阿里巴巴：http://cqdgwy.cn.alibaba.com/

地址：重庆市九龙坡区巴山国窖建材市场b馆b317

更有登高卫浴网络发展计算正在筹建中����

让每一个经销商实体网络双赢
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