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再好的环境也要有与之匹配的模式，越差的生态越能造就****。现如今获客成本越来越高，中小企业想
要生存下去，已经是道难题，随着信息传播速度的加快，企业和机构的商业模式也更加多变，链动2+1的
超级裂变模式也逐渐被越来越多的人知晓。

本篇文章将由数字倍效的小编为大家解析链动2+1的模式运用，专注互联网十四年，助力企业数字化经营
转型。

什么是链动2+1？

链动2+1的本质是一种激励手段，是帮助机构或品牌方，快速构建获客团队、扩宽客源渠道、提升销量的
一种裂变模型。它是基于传统的分销的模型之上建立的，并且合理合规，主要用于门店激发员工积极性
、激励客户带新客户，目标群体不仅可以享受购物的折扣、也可以获客下线客户消费的相应佣金和奖励
。

入局门槛：

首先要设定至少两个不同的等级，通常是门店自行设定，也可以直接设定合伙人——老板这两个等级。

购买固定套餐/消费固定金额，即可获得“合伙人”身份；

推荐两个朋友成为“合伙人”，即可升级成为“老板”；

代理和老板，所享受的自购折扣不同，同时所享受的奖励也有不同。

非常简单的模式，但这个模式规避了传统分销那种“推销”属性，让员工、代理、客户，能够主动去裂



变，并且实现真正意义上的激励。初次之外，门店还可以利用后台的更多功能，来设计更多的优惠政策
给到两个不同等级，自行丰富该模式。

以上就是关于“链动2+1”的模式解析，是不是很简单呢？我还将继续围绕经营裂变、获客营销进行文章
的更新，更多裂变小技巧请查看往期文章
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