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产品详情

当前，大数据、云计算新一代信息技术不断突破，带动了数字经济蓬勃发展。传统企业的数字化、智能

化是未来企业快速发展的核心竞争力。石油化工产业是我国国民经济的重要支柱产业，需要跟新一代信

息技术深度融合，提升企业数据服务能力和经营效益，让生产经营过程更加智慧高效，为产业发展注入

新动力。

受原油价格上涨、原料供求失衡等方面的影响，基础油、添加剂及包装材料等价格持续上涨，面临巨大

成本上涨压力，同时在工业互联网浪潮下，消费者的消费能力、消费观念和消费方式都发生翻天覆地的

变化，另一方面新的信息通路重构连接，传统石化企业营销与终端门店之间的关系、线上线下利益关系

、供应链上下的协同关系等等正在发生巨变。新常态下，石化企业应该如何应对？

以前我们总说“渠道为王”，因为渠道收益是企业收入的主要来源，石化企业往往将一部分利益以及很



多销售链条中的工作让位于渠道。但在新消费形式下，越来越多企业意识到与终端门店、终端用户直接

发生业务往来，直接与终端互动的重要价值。通过互联网、大数据、云服务等新技术，大多石化企业希

望能更好服务经销商，赋能渠道经销商与终端，甚至能直接触达千千万万的消费者，更好地实现用户体

验。

【数商云】打造的经销商分销管理系统采用“互联网+渠道分销管理”模式，将渠道分销系统管理电商

化，颠覆传统电话，传真、邮件等订货方式，帮企业建自己的网站、APP、微信商城等，经销商平台帮

助企业管订单、管商品、管货款、管客户、管销售，提升石油化工企业业务效率，拓展业务渠道，增强

渠道连接，形成通畅的信息化体系。

经销商管理平台主要功能介绍

云分销管理：经销商分销系统提供基于云计算平台的在线订货系统，无需部署安装，无需后续维护，有

网络即可使用，特别是使用移动互联网进行业务处理，更加高效。

全渠道商城：企业可以通过【数商云】搭建的经销商分销管理系统轻松、方便地自建网站、APP、微信

、小程序等全渠道商城，采用线下新流行的平台进行业务拓展，健全企业业务渠道，提升企业业务水平

及整体品牌形象。
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企业协作：将上下游企业及企业员工均纳入业务体系，下游自主下单并管理订购商品，上游处理订单从

收单、审核、收款、发货、物流到退货的各个流程。各岗位员工职责分明，流程清晰，大大提升了业务

处理效率。

跨平台协作：经销商分销系统可以与ERP、第三方支付平台、物流平台等进行对接，形成多平台协作。

后续经销商平台也可以加入电商网站及更多的第三方服务系统，使产品扩展性更强，功能更强大。

移动管理：经销商管理平台支持移动功能，管理者、业务员、订货者可以随时随地在经销商平台查询销

售数据、审批订单、款项，管理业务，以及完成在线下单订货。

在线支付：对接网银、支付宝、第三方支付等多种线上支付方式，实现用户交易流程线上处理。通过款

项与订单的一一对应，使用户的款项信息更清晰，经营状况一目了然。

风险管理：经销商管理系统对每个可能出现问题的环节提前预警，基于大数据进行前瞻性预测分析，经

销商系统实时洞察潜在的风险，进行更完善的异常处理。

互联网金融：基于用户真实交易数据，以及征信数据分析和的风控系统，通过与金融机构合作为企业提

供在线互联网金融服务。



经销商分销管理系统价值优势

1、完整的客户管理体系，连接赋能经销商

经销商管理平台为企业提供连接性服务，完成数据的收集、匹配、清洗，实现了真正意义上的渠道数据

共享。对市场海量的数据进行采集、整理、加工、分析、传递，为客户提供数据分析服务，大限度地降

低企业运营风险与经营成本，把握机遇，提高企业竞争力。

2、经销商管理系统多层级划分经销商

经销商系统支持多层次、多级别地划分经销商管理，灵活划分管理销售区域，并加强对经销商订货处理

管理，完成商品的订购，经销商平台灵活支持在线支付、赊购、信用交易，企业采购订单自动生成，订

单状态实时更新，及时对账，经销商分销系统简化企业采购审批流程，减少因订货处理环节中出现的失

误而引起发货不畅，通过经销商平台可及时进行订单管控，加速交易效率。

2022年是“十四五”的关键之年，蓝图铺展、部署已就，同时也将是国际国内环境极其复杂的一年，加

快石油化工行业数字化转型，赋能石化行业往绿色化、低碳化、高值化、高端化方向发展，构建经销商

分销管理系统，抓住新技术的发展契机，颠覆现有业务模式、打破行业壁垒、创建生态圈，保持竞争力

、持续创造财富。
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