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产品详情

中国近几年的互联网发展市场，可以说是风起云涌，在中国发展了二十多年的电子商务领域，也逐渐趋

于成熟。直至几日，电商的模式已经有了很多的种类，而像B2B2C为一类的商城系统已经成为了现代电

商界的主流，在当今的互联网大数据的背景下，越来越多的人开始在互联网行业中大力发展自己，希望

可以云游在互联网行业中的位置。

但是这么多年，电子商务的发展也慢慢有了变化，因为人们对行业的冲击，电子商务也开始慢慢走向了

饱和，所以，这才使得许多的企业寻求新的出路，B2C、B2B、C2C也已经无法满足需求。

B2B2C的起源与发展



B2B2C是一种新型的网络营销方式，个b指的是供应商，第二个b指的是平台，c则指的是消费者。但这样

的理解是广泛的，还可以细分化理解。B2B2C是结合了B2C和C2C两种交易模式产生的，在此基础之上功

能更加综合化，服务更优化。

B2B2C的特点是指把供应商、平台以及消费者三者有机结合。它能创造价值并使其变现，它是生产、分

销以及零售三种资源全面整合的过程。不仅仅增强了服务能力，还更有利于客户价值提升。这种平台实

际上充当了供应商的角色，直接将供应商产品摆到消费者面前，让供应商节省很多中间环节，获得更多

利润。让其将更多的资金投入到其它领域，终受益于消费者。

这种模式的创新之处在于：提供了一个全新的交易规则和平台，打破了传统的电子商务模式。节省了从

销售到购买的中间环节，不断增强供应商与消费者之间的联系，让企业和消费者能整合到一个平台上。

B2B2C的核心是一种先进性，平台将供应商和消费者有机的结合在一起，缩短销售环节。这是一种新型

的供应链，使得电子商务与传统商务之争日益激烈。其另外一个特点是平台没有库存，根据消费者的需

求选择物流公司，这需要与物流公司加强合作，终形成一套完整的物流解决方案。

目前目前有哪些比较成功的B2B2C网站？

1、天猫商城



天猫商城，我们不得不说它是一个非常成功的b2b2c商城，是一个纯开放的平台，其中利润的来源于广告

、流量和技术服务费。天猫商城的度高，每天的客流量大

2、京东商城

从目前形势来看，京东的销售额80%都是来自于自营渠道，而想要做到开发平台的目标仍任重而道远。

京东能够稳定发展到，可能是有它的看家本领，经营信息家电类的口碑极好，其自建的物流体系，管控

严，服务好。自从接入自建第三方支付系统，商家价格竞争优势度来源于货款账期获利、厂家返利、家

电与供应商议价能力强等。

3、亚马逊

中国亚马逊是全球大的网上商城平台，在中国兼有一个b2b2c开放平台。利润主要来自于物流费、差价、

广告费、店租、仓储费等。亚马逊中国是一个全球化企业，国内外度高，资金雄厚，在正版图书方面颇

具实力，具备了发展跨境b2b2c商城天然优势、自建物流可控力强等。

4、苏宁易购



苏宁易购是一个后来居上的b2b2c商城网站，在zui开始，苏宁易购商家入驻是免费的，并且能够提供低成

本服务，而苏宁易购的利润来源在于商家与消费者所使用的易付宝所带来的收入。其中，易付宝是苏宁

自建的一个支付体系，能够同步线下，品牌度高、口碑好，议价能力强，可见，价格是它的立身之本。

“b2b2c”的核心价值：把客户的客户变成你的客户

商业模式多种多样，大多数公司要么卖产品或者服务给B端（公司类客户），要么卖给C端（普通消费者

）。

举个例子：2b的公司,国外比较典型的IBM，给企业提供服务器，或者企业定制化服务，国内大部分广告

公司，设计公司，或者企业咨询公司，也是这样的模式。2c的公司可能就比较多了，腾讯，爱奇艺，优

酷等，面向个人收取服务费，年费等。

还有第三种模式，通常称之为b2b2c。这种模式我们通常称之为平台模式，也就是一头连接企业端，一头

连接消费者，平台负责运营，用一种合理的规则将企业上游下游打通，产生一个聚集效应。这种模式无

论是电商领域，服务领域，还是搜索领域都具有普遍性。

其实，而这种无限大的可想象力在于可以有源源不断的新增用户，而这些用户，并不一定是需要你去发

传单从路上拉来，而是他们自然而然就加入的。和传统做广告模式比起来，这样的新增用户可能是裂变



式的，非线性的。

当你去家乐福，买了一瓶美汁源饮料，你买的饮料不是家乐福生产的，而你从买了这瓶饮料开始，你即

是美汁源的客户，也是家乐福的客户。家乐福获取了你的信息之后，可以给你推荐其他食品，比如面包

。

当你在大众点评选择希尔顿酒店的时候，你同样也变成了大众点评的客户。而这时候，大众店评的大数

据分析系统里，又多了你的电话和联系方式，及购物记录。

甚至是一家软件公司，也可以成为一个b2b2c模式的平台企业。当A公司需要一个系统，在市面上找到了

一家提供系统的saas运营商。于是A公司和公司签订了协议，从运营天开始，A公司所有的客户，就和这

家系统共享了。

开发b2b2c商城系统的意义

1、企业、商家提供优质供应商，消费者可以通过B2B2C商城模式的电商平台购买到优质产品，然后实现

共赢。电商平台可自行开设自营店铺，充实平台商品，带给消费者舒心的消费体验，使平台拥有较大盈

利能力。



2、买卖双方各有独立的登录后台，商家可自己设置账号，分工明确，更快速高效的工作，使平台对商家

结算及管理更便捷。

3、实现平台快速盈利，平台与商家结算按照月结账期进行结算，保护平台与消费者的利益。

4、在B2B2C商城系统搭建模式中，B2B2C商城系统对售后服务拥有更大的权限，对供应商是一种良性的

督促，对消费者是有更加强大的购物保障。

5、安全可靠，充分保障用户权益。在订单支付方面，B2B2C商城系统通常采用支付宝、微信、银联等第

三方安全交易支付的方式来保障消费者资金安全。还有，平台会员的资料，商品的规格，订单的数据等

一些企业敏感信息都是存放在企业商城指定的服务器上的，因此数据的安全性是其他类型的商城无法比

拟的。

6、资源整合，可以提供一站式服务。在电子商务的快速发展中，企业希望通过用户受众面来选择适合自

己的商城产品，而我们使用B2B2C商城平台后，信息布局会更加广泛，整体供应链会更加成熟，系统将

更加完善，为平台用户和商家提供一站式优质服务。

7、打造闭环电商生态系统。B2B2C商城系统能够实现供求、分销、商家入驻、客户管理等等一系列的整

合，将其集中于平台上，构建闭环的电商生态系统，让各成员间形成良性循环。



【远丰软件】认为：B2B2C多商家商城系统模式是具时代潮流性的，它符合商业发展的趋势，其商业价

值不可估量。多商家商城系统颠覆了传统的电子商务模式，将企业与单个客户的不同需求完全地整合在

一个平台上。多商户商城系统既省去了当当网类型B2C的库存和物流，又拥有淘宝网类型C2C欠缺的盈利

能力。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

