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产品详情

2022年，数字化创新仍是驱动建筑业增长的重要因素，也是建筑业发展的重要方向。

众所周知，建筑业每个环节基本都是万亿级市场，也深刻影响着国计民生。据国家统计局数据，2021年

建筑业总产值29.31万亿元，建筑业增加值初步核算80138万元，占国内生产总值的7.0%。

然而在全球建筑业数字化的浪潮里，中国建筑“数”度仍落后于发达国家。据中国建筑业协会统计，201

8年我国建筑信息化占总产值的比例为0.1%，投入比仅为发达国家的1/10；另外在科技创新与技术投入方

面也不到建筑业总收入的1%。

数字经济是继农业经济、工业经济之后的主要经济形态，“十四五”规划纲要提出，2025年数字经济核



心产业增加值占GDP比重达到10%。

产业数字化作为数字经济发展的主引擎，可以预见，建筑行业全要素数字化升级、转型与再造是未来确

定的事情之一；还有一件是建筑碳中和，当然其实现的速度一定程度上也取决于行业的数字化水平。

在数字化转型的阵痛期，势必会淘汰一部分企业，而终实现数字化后的企业，效率将会更高，增长也会

更稳定。

首先使用数字现场接触点优先考虑工作场所安全

随着建筑公司继续遵守疫情限制性法规，技术对于实施健康和安全措施至关重要。例如，建筑公司可以

使用可穿戴设备和人工智能传感器来检测员工何时没有保持适当的物理距离。一些建筑项目甚至使用接

触者追踪设备，当工地人员密集时会提醒员工保持距离；这些可以在确诊新冠病例时识别潜在感染者。

这些措施不仅优先考虑员工安全，还能帮助企业避免项目中断。

技术是建筑公司的重要资产。由于现场工作人员减少，建筑公司依靠新的基于云的视频平台来协助进行

现场监控。例如在迈阿密市，通过Zoom或Microsoft

Teams视频通话对建筑工地进行远程检查，现在已成为现场工程师和建筑控制专家之间的惯例。



仅在2020年，无人机的使用量就增长了三倍，因此被更频繁地用于改善测绘过程。凭借其先进的功能，

无人机可以创建现场的数字记录，以告知项目时间表——允许所有利益相关者安全地监控进度，同时提

高项目的准确性、速度和易用性。

然后使用模块化构建

与传统方法相比，现代施工方法提供了许多好处，并且是建筑行业能够在新冠疫情期间适应的重要原因

。

特别是，模块化建筑(在制造设施中预制模块和组件然后运送到现场的过程)使许多建筑公司能够以安全

、可靠、受控的方式继续运营。

虽然这种施工方法并不新鲜，但随着越来越多的企业希望在新冠疫情限制下保持正常运营，数字规划和

生产技术的发展已经提高了采用率。

这种在建设过程中实现更多标准化的能力，使建筑公司能够积极解决影响建筑项目质量和交付速度的生

产力问题。例如，麦肯锡公司预测，如果在合适的环境下进行，异地施工可以将施工速度提高多达50%

，并将成本降低20%。



现在已准备好为净零未来奠定数据基础

近来，越来越多的消费者比以往更加注重可持续发展，并对建筑公司施加了更大的压力，以减少新建筑

中嵌入的碳排放量。

消费者还敦促建筑公司减少现有或库存建筑材料的碳排放量。完成这项任务并非易事，因为根据世界绿

色建筑委员会的数据，建筑行业的碳排放量占世界总碳排放量的39%。

关于气候变化的全球对话，以联合国可持续发展目标的实施为例，促使建筑公司和材料供应商将可持续

性因素纳入其产品、施工过程和设计中。但是，建筑行业的分散和基于项目的性质为采用可持续实践带

来了额外的挑战，而这正是新兴技术可以发挥作用的地方。

集成物联网的智能建筑和基础设施可以提高数据可用性，并实现更高效的运营以及新的商业模式，例如

签署基于绩效的协作式合同。建筑公司可以使用物联网传感器和通信技术来跟踪和监控能源效率和维护

需求。

通过使用建筑信息模型(BIM)，建筑公司能够创建虚拟3D模型，提高建筑中使用的所有组件的透明度，

从而提高效率。新技术将帮助建筑公司更好地管理建筑生命周期，并显著地减少碳足迹。



技术变革的使命

在整个建筑生态系统中的建筑公司必须改变他们的战略、商业模式和运营模式，以有效地管理业务中断

。新冠疫情为建筑行业的变化提供了合适的催化剂，但建筑公司需要快速适应并摆脱传统流程。

只有那些愿意使用新技术并通过快速跟踪数字化转型和优化数字技能以提高效率，来改变其未来工作方

式的建筑企业，才能确保在竞争中保持行业地位。

B2B在线交易商城系统核心功能介绍

1、平台首页

相比B2C企业，B2B企业具备目标客户决策复杂性高、周期长的特性，因此B2B电商交易平台开发不仅需

要满足决策者的交易行为，还需要从头至尾的服务引导工具满足客户的需求，B2B系统首页可自定义工作

台，清晰展示交易全流程。

2、会员管理



B2B电子商务系统可为会员设置不同的标签，按不同会员积分给予B2B平台会员奖励，B2B电商交易平台

采用灵活的价格体系，在保证商品利润的同时，又能让会员在B2B系统上享受体现出尊享的感觉。

3、询价报价

通过在线B2B系统供应商可发布商品库存，采购商可根据采购量、支付方式等在B2B平台进行询价，生成

的询价单供应商可在B2B在线交易平台商家中心进行报价。

4、采购商等级

B2B平台针对不同等级、不同渠道、不同模式的采购商，供应商可在B2B交易系统上自定义其优惠折扣政

策、解决供销分工不明确等企业核心运营问题。

5、大数据分析

B2B系统接入大数据管理平台，依托大数据对客户行为轨迹的分析能力，构建客户的兴趣模型，为客户提

供实时产品或业务的智能匹配服务，依托B2B电商交易平台大数据对实时流数据的处理能力，实现秒级实

时营销服务，B2B平台支持用户触发营销活动，支持触点营销，支持关系营销，支持上下游关联营销。



6、仓储物流

仓储是物流与供应链中的调度中心，仓储直接与供应链的效率和反应速度相关，B2B系统仓储模块不仅提

供传统的储存服务，还提供相关的后期组装、包装、打码、客户服务等增值服务。

7、金融服务

建立B2B电子商务系统用户信用评价体系，并通过信用评价为B2B平台企业采购提供信用服务，既提升了

B2B系统平台的服务质量更解决了建筑企业资金周转问题。

唯有拥抱数字化，才能提升建筑行业的附加值，通过B2B电商交易平台的搭建，从行业痛点发力，借助与

现有渠道互补的、灵活流畅的线上B2B平台购买渠道和优越的客户体验，助力传统建筑企业重塑竞争力，

推动产业转型升级。
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