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产品详情

中国服装行业发展现状：

疫情冲击下，电商行业在今年4月份至5月份进入了“至暗时刻”，其中，服饰类目受的影响较大。一些

品牌寄望于疫情后的消费复苏，一些品牌则开始了推动线上线下融合寻找新突破口之路。打通线上线下

，实现线上线下的流量流通，也许才是一些线下实体服装产业的突破口。

2022服装电商行业发展前景分析:

经过多年的发展，中国服饰行业已从外延扩张式为主的快速发展阶段步入内生式为主的优化发展阶段，

增速相对放缓。2021年纺织品服装内需市场稳步恢复，对行业经济运行平稳回升的拉动作用增强。根据



国家统计局数据，2021年全国限额以上服装鞋帽、针纺织品类零售总额达13842亿元，同比增长12.7%。预

计2022年全国限额以上服装鞋帽、针纺织品类零售总额达14479亿元。

服装企业主面临的困难:

市场品牌竞争激烈,利润率下滑,小批量、多品种生产需求增加,成本提升,库存周期缩短的压力不断增大,传

统市场准入门槛提升,国产品牌服饰不断发展壮大,市场竞争日趋激烈;在竞争和成本的双重挤压下,助企优

化认为众多服装厂商的平均利润率下滑;终端消费人群需求不断细分,小批量、多品种生产需求增加。

与此同时,消费端对质量、款式、设计生产周期的要求也在不断提高;原材料、生产资料、渠道成本提升,

库存周期缩短在成本控制中成为首要解决的问题之一;市场竞争激烈,规模效应、品牌建设成本等因素进一

步提高了传统服装行业市场的准入门槛。

服装行业S2B2C电商平台解决方案

帮助企业从交易前端到运营中台，从各大第三方平台到自营交易系统、从全渠道到新零售、从纯线上商

城到线上线下融合的新商业生态圈建设，同时对商品的生产、流通与销售过程进行升级改造，进而重塑

业态结构与生态圈，助力企业重塑面向用户的传播、销售终端以及新商业模式落地，快速搭建稳定、安

全、高效、易用的数字化商业系统，为企业提供立体化的IT技术服务、解决方案服务、数据赋能服务。



1、服装行业智能S2B2B电商平台分级管理采购商

通过服装企业S2B2B网站，根据不同等级、不同渠道、不同模式的采购商，供应商可在S2B2B商城系统上

自定义其优惠折扣政策，解决企业供销分工不明确等企业核心运营问题。

2、服装S2B2B商城系统支持一键转单，提升订货效率

通过S2B2B平台客户自助下单后，订单信息能够一键转单到供应商，无需人工操作，也无需额外的文件传

输，服装企业S2B2B网站帮助企业轻松做销售，随时随地做生意。构建S2B2B商城有效减少人工操作带来

的错单、漏单，订单聚合统一处理，提升订货效率。

3、服装企业S2B2B网站供销一体化，构建高效服装流通网络

通过服装S2B2B商城系统，对上游服装行业供应商与下游经销商及终端服装机构的高效连接，减少中间环

节，提高供应商的运营效率。

智慧供应链S2B2B系统实现企业转型升级需求，有效提升产业效率与服装产业资源的集中度，构建更安全

、更高效的服装流通网络。



4、服装企业S2B2B网站实现管控一体化，有效进行供需匹配

通过服装S2B2B商城搭建有效的沟通桥梁，打通全产业链的服装行业互联网流通服务生态圈，智慧供应链

S2B2B系统推动服装服务成本降低和品质提升。

通过S2B2B平台完善企业的核心信息库，沉淀为企业的数据资产，实现S2B2B平台实时管控和系统集成，

更有效地进行供需匹配。

S2B2C商城平台功能

商品管理

专属订货商城，全面展示商品信息摆脱纸质传单电话等传统推广方式，新品推广、促销活动及时化，树

立品牌形象

会员管理



会员多样化管理，全面掌控客户信息精细化运营，老板直接掌控终端客户信息、商机信息，业务员离职

客户不流失，确保营销效果大化

丰富的营销功能

客户营销不能只是打折促销，在远丰S2B2B商城系统中，你可利用拼团、加价购、限时折扣、满即送、优

惠套装、预售商品、推荐组合、代金券等营销玩法，把消费变成了一种，有趣，有效果。

大数据分析

依托大数据对客户行为轨迹的分析能力，构建客户的兴趣模型，为客户提供实时产品或业务的智能匹配

服务；加之其依托大数据对实时流数据的处理能力，实现秒级实时营销服务，支持用户触发营销活动，

支持触点营销，支持关系营销，支持上下游关联营销。

仓储物流模块

仓储是物流与供应链中的调度中心，仓储直接与供应链的效率和反应速度相关；平台仓储模块不仅提供

传统的储存服务，还提供与制造业的延迟策略相关的后期组装、包装、打码、贴唛、客户服务等增值服

务。



财务管理

财务对账清晰明了，避免错账漏账,微信支付宝、银联、预存款、授信、线下POS......全面满足业务需求，

加速资金回笼;资金账户、往来对账、收支明细、订单收款一目了然

全民分销

无门槛分销（分销员）人人都是分销员，平台快速传播，会员快速裂变

有门槛分销（分销掌柜）类云集，淘小铺，会员可以升级为分销掌柜，拥用自己的分销小店享受更大更

多收益，实现会员电商，社交裂变

S2B2C商城平台优势

裂变式传播取更多的流量订单

城市分站功能让你不在有地域的限制，循环裂变分销的模式，人人都是裂变中心点，每个都你的销售渠



道，可以不断刺激分销商的营销积极性，让分销商们更加积极的去营销产品;提高商家们的管理效率，让

商城快速的运转，如此一来商家们自然就能快速的活动更多收益。

提升客户消费体验增加复购率

针对s2b2c而言，深层发掘用户需求，从用户的角度去思考问题，可以有效的提高平台的经营效率，并提

高用户的好感值，从而增加成交以及客户留存率。

靠大数据运营+丰富的营销活动

基于大数据，商家可以更好地调整运营方向，选择运营策略，实现秒级实时营销服务，在配合上丰富的

有效活动，让你的成交不在是难事。

打通上下游供应链

远丰提供线上平台的同时，线下帮助企业打通上下游的供应链。帮助商户向上游供应商集成采购，获得

的服务。



数字化时代已经到来，这对服装行业来说是一个转型的关键时期，只有抓住契机，创新营销模式，才能

快速抢占消费市场。
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