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产品名称 产品单一时该运用怎样的方式去带动产品销售呢
？

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

很多人在思考产品如何卖出去时，往往都有一个思维误区，就是产品单一只能走分销，代理商这一条路
，认为自己的产品相较于同类产品无明显优势，只能依靠传统电商的方式去推广产品。

实际上产品单一也可以搭配奖励模式去销售，用奖励去促进用户分享，并带动产品销售，链动2+1模式在
这些方面就独具特色，能够在合法合规的二级分销领域内搭建一个消费分享自循环的消费生态。

链动2+1模式的具体操作如下：

首先产品单一没有关系，可以对接供应链，获取价格低于市场价的实惠商品，并将商品作为一个引流的
入口，设置一个优惠价格使客户留存。

销售这些商品不是主要目的，主要还是要售出自己的产品，那些供应链选品也只是为了作为丰富商城的
一个手段。

然后，将自己的产品做成一个价值礼包，当普通用户进入平台后，购买了这个礼包就会成为平台得代理
专员。



代理专员身份享受直接推荐奖励，代理专员每直接推荐一人来到平台购买礼包就可以获得直推奖励。

当代理专员推荐满两人购买礼包时，代理专员的身份就会自动升级为代理队长。

当用户成为代理队长后就会跳出原来的团队，将自己原价推荐进来的两个会员留给推荐自己的推荐人的
副市场，跳出来做自己的主市场。

在成为代理队长后，只要自己的团队下成员推荐的用户购买了价值礼包，就可以作为见证者获得见单奖
励。

后面当自己的团队成员都陆续升级为代理队长后，你也可以享受到他们所获得收益的10%，这10%完全是
由平台进行补贴。

这个模式的厉害之处就在于合法合规的利用产品利润去驱动用户去分享去消费，完全无泡沫，只要带出
一个团队，后面可以实现收益躺赚。

要运用该模式前期只需要对接一些供应链选品，等到了中期还可以对接线下实体商家、第三方生活服务
、加油服务等，扩大引流入口。

后面可以陆续丰富消费场景，包含用户的衣食住行，实现一个全领域的消费打通，成为一站式的消费服
务平台。
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