
落地应用的商业模式——积分系统

产品名称 落地应用的商业模式——积分系统

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 链动2+1:泰山众筹
寄售挂售:数字藏品
元宇宙:微三云

公司地址 东莞市石排镇瑞和路南东莞生态园松山湖高新技
术创新园B栋2-5楼

联系电话  159****4030

产品详情

“积分”对于大多数人来讲都是熟悉又陌生的名词，消费积分实际上是指商户的一种促销手段，是指商

户为了提高消费者再次消费黏性而推出的让利行为。

不难看出，不论在哪个领域所获得的积分，都是秉持着“有付出，才可得到” 所以不难得出“积分是

有社会价值的”结论。

消费积分营销的本质



消费积分营销是指将积分作为一种消费行为和贡献值的数字化累计记录办法。客户获得的积分不仅仅可

以对消费者的下一次消费产生营销，同时也会对未来的一定时间产生影响的营销模式。

对商家而言，消费积分营销可以让消费者在下次消费获得的正向反馈，吸引消费者会在再次消费时优先

考虑选择本商户或本产品，该优先选择随着正向受益反馈的不断累计，容易形成选择的偏好和品牌的忠

诚度，终长期有效的捆绑客户群体。

而单单是这样的话积分玩法是没有任何新意的，用户手中的积分也没有其他的附加值，而微三云提出来

积分结合，从解决当前积分营销系统的痛点出发，立志构建一个具社会贡献值、可激发多方参与热情、

实现多方共赢和高度共识的积分营销平台，实现积分营销的商业价值，让积分营销系统焕发新的生机，

助力商业场景繁荣发展。

通过的技术，让平台中每次产生的交易，都公开透明、不可篡改、可追溯、安全加密等。可打破不同积

分系统之间的壁垒，形成基于积分的商业促销大联盟，实现不同积分系统之间的价值互通，赋予积分更

多的场景权益。



积分系统实现数字资产的分布模式，对接内外部商城系统，实现电商平台的对接价值权益通症，终实现

资产的相互交换，形成平台交易的共同体，持续打造营销共享力，打通线上线下营销渠道。

通过企业积分系统，实现商家企业内外部的电商模式，系统操作简便，使电商系统无经验的商家也能快

速上手，真正实现数字资产的流通模式。
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