
直销的两大优势
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价格 .00/件
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产品详情

直销的两大优势

1)销售灵活，弹性大

时间和空间的限制较小，消费者和商家可以随时随地交流，完成交易；

2)销售过程中信息质量和数量高

直销以其“面对面销售”其特点能给消费者听觉、视觉、嗅觉、触觉等感官刺激，引起消
费者情感共鸣；同时，消费者可以直接反馈商家的需求，方便商家及时调整营销策略。此
外，消费者可以在与商家的交流和互动中增加对商家的信任。

四种直销模式

1）双轨制

★代表公司：美安、幕立达、优莎娜等。

双轨制是一种组织结构，具有制度简单、操作方便的优点，可以促进直销企业的快速发展
。直销企业只需要开发两个销售市场，就可以形成一个销售网络系统。具体来说，公司所
有员工都按照公司制定的两条轨道发展，同时发展他人作为自己的下一个层次，逐步进步
。

然而，双轨制直销模式也存在一些缺点。例如，很容易出现。“大象腿”，只有各级人才
有较强的实力，才能保证团队业绩的提高。



2）双轨+级差+电子商务

★代表公司：亚洲生活网、盛世明、永春堂等。

“双轨+级差+电子商务”这种直销模式是目前直销行业新、常用的模式。它整合了级差
双轨、矩形加双轨、级差加矩形等优点。借助电子商务平台的发展，具有门槛低、系统设
计人性化、变革灵活、运营成本低、风险低等优点。

目前，我国企业普遍存在以低成本投资求稳的心态，而且，“双轨+级差+电子商务”直
销模式正好能满足他们的需求，因此在我国市场广阔。

然而，这种直销模式也存在一些缺陷。例如，按时触摸不利于激发企业的积极性，评价标
准不同，不同直销企业的特许经营金额不同，不利于企业规模的扩大。
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