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产品详情

一直以来，评标价法都被吐槽“饿死同行，累死自己，坑死甲方”，曾有读者留言评标价法应当取缔，
获得了诸多点赞。以价格作为中标供应商的决定依据，这本是通行的评标方式，到了我国却显得水土不
服，不少项目陷入了“唯价格论”的困境。 与大企业相比，中小企业无论是规模、服务能力还是在产业
链内的议价能力，都很难获得优势，面对激烈的竞争和大企业拿出的低价，常常不得不“望标兴叹”。 
可是随着低价低质、不平衡报价泛滥等情况的出现，越来越多业内人士和规则制定者开始重新审视评标
价法。 小企业真的只能通过低价拿下项目吗？除了一味低价，还有什么其他的报价策略？本期与大家分
享4种报价策略，希望能起一定帮助。 策略一：不平衡报价法 这是一种比较常见的报价方式，它是指在
工程项目的投标总价确定时，通过抬高或降低不同分项的报价，以期既不提高总价，不影响中标，又能
在结算时得到更理想经济效益的报价方式。 优点：
1.通过对项目前期、回款快的分项提高价格，能够保证供应商的现金流，尽早得到回款。 2.通过对预计
今后工程量会增加的项目提高单价，可以在终结算时获得更多的盈利；对预计工程量会增加的项目也可
以提高单价。 3.对于后期的、回款慢的项目可以适当降低报价以保证整体价格的稳定；对于后期需求会
减少的项目，也可以适当降价避免实际结算产生损失。 弊端： 1.不平衡报价法的不可控因素较多，要求
对项目清单、现场情况、当地政策、招标方背景等方面都有一定了解和把握，不适合新手操作。 2.由于
实践中存在终结算价和报价差异巨大严重损害招标方权益的情况，法律法规对不平衡报价法进行了一定
的限制，只有特定项目可以调价，调价必须在一定范围内；
3.不平衡报价如果价格设定不合理，会被其他竞争对手提出质疑，严重的会导致废标。
乌鲁木齐标书制作机构 策略二：多方案报价法 对于部分工程范围不明确，条款不清楚或者技术规范要求
过于苛刻的项目，投标人可以在充分估计投标风险的基础上采用多方案报价法。 多方案报价法是指在标
书中针对原招标文件给出一个价格，再对项目进行合理的预判和修改，提出如果修改了招标文件中某要
求，标价就可以降低为多少多少，即给出一些备注的价格。 优点：
对信息不明确的项目给出直接的报价和加注解的低价，能够提高自己的竞争优势，降低投标风险。
弊端： 1.多方案报价法只适合部分项目，适用范围有限； 2.采用这种报价法要求对项目进行评估，判断
可能出现的其他情况并给出预期的价格，投标的工作量较大。 策略三：无利润报价法 虽然大家都希望报
价能保证一定的利润，但在缺乏竞争优势的情况下，不得已时也可以考虑牺牲利润来获得中标机会。
优点： 1.有利于打开市场，比如先通过低价获得首期工程，在履约过程中为第二期工程创造竞争优势，



在后续工程实施中获得利润；
2.有些单位需要获得业务来维持公司的日常运转，即使没有利润，也可以暂时缓解经营压力，渡过难关
。 弊端： 1.没有利润，也没有摆脱低价竞争的套路。 2.即使采用无利润报价法也不能保证中标。
策略四：增加建议方案法 有时招标文件会规定可以提出一个建议方案，即可以修改原设计方案来提出投
标者的方案，这时投标人可以根据原方案进行报价，并且提出自己的建议方案，并给出相应的报价。
优点： 如果建议方案有吸引力，企业将获得很大的竞争优势。 弊端：
一般只有招标文件中明确规定的项目才支持增加建议方案法。 结语： 其实招投标这种撮合形式出现之初
，就是为了能通过充分的竞争来促进公平。对于饱受诟病的评标价法，目前也已经有很多省市进行了相
应的限制。 面对实力强大的竞争对手和远低于预期的价格，中小企业更应该积极提升自己的竞争力，通
过不同的报价策略放大自己的优势。 哪些串标行为容易被识破? 近年来，各地对于串标行为的打击力度
越来越大，因此各类串标行为也越来越容易被识破，下面小编将具体介绍下哪些串标行为容易被识破。
①招标文件雷同，比如格式相同，字体一样，表格颜色相同。
②招标文件中，错误的地方惊人一致，连错都错得一样。
③电子投标中，不同投标人的投标报名的IP地址一致，或者IP地址在某一特定区域。
④不同的投标人的投标文件，由同一台电脑编制或同一台附属设备打印。
⑤投标文件的装订形式、厚薄、封面等相类似甚至相同。 ⑥一家投标人的投标文件中，装订了另一家投
标人名称的文件材料，比如：出现了另一家法定代表人或者授权代理人签名，加盖了另一家投标人公章
等。 ⑦投标人代表不知道公司老总的电话号码。
⑧投标人代表签字时手发抖，签的名字与名片名字不一致。
⑨不同投标人在开标前乘坐同一辆车前往，有说有笑，开标现场却假装不认识。
⑩不同投标人的投标报价总价异常一致，或者差异化极大，或者呈规律性变化。
不同投标人的投标总报价相近，但是各分项报价不合理，又无合理的解释。
故意废标，中标人无正当理由放弃中标，或不按规定与招标人签定合同
故意按照招标文件规定的无效标条款，制作无效投标文件。
投标人一年内有三次及以上参加报名并购买招标文件后，不递交投标文件、不参加开标会议。
递交投标文件截止时间前，多家投标人几乎同时发出撤回投标文件的声明。
不同投标人的投标保证金由同一账户资金缴纳。
多个投标人使用同一个人或者同一企业出具的投标保函。 故意漏掉法人代表签字。
投标文件中法人代表签字出自同一人之手。
标书制作机构提供银川标书制作、兰州投标报价策略、乌鲁木齐标书制作机构等服务及相关资讯。 
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