
链动2+1系统已经基本成为大企业的标准给大伙分享一下链动2+1商业
模式

产品名称 链动2+1系统已经基本成为大企业的标准给大伙
分享一下链动2+1商业模式

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 东莞石排瑞和路一号

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

私域是一种能够与用户建立连接并能有效维护长远而忠诚的客户关系的手段，而非只是单次交易的广告
投放。于线上而言，公域好比自来水管道，私域是每个品牌接到“自来水”后打造的“蓄水池”，“蓄
水池”里的用户运营得当，将会带来企业增长的“飞轮效应”；另一方面，线上与线下的界限日渐模糊
，跨平台用户的身份识别也被技术所解决，“全域”这个全新的概念诞生。

私域是全域的基石，在流量成本高企的时代，它提醒品牌商必须通过精细化运营来提高流量的使用效率
，也预示着商业步入存量时代，留住从流量上导入的用户及客群，才会产生持续的商业价值，总之，全
域经营才是未来商业的关键，越来越多的行业和品牌正在积极实践。——给大伙分享一下链动2+1商业模
式

链动2+1系统已经基本成为大企业的标准给大伙分享一下链动2+1商业模式，使用链动2+1系统可以节省很
多推广时间。链动2+1系统让每一个进入分销系统的消费者进行消费并获得报酬，让每一个消费者都成为
你产品的销售员，节省了大量的促销时间，拉近了与每一个消费者的关系

链动2+1商业模式的流程：

平台只有两个身份，老板和代理

升级的条件：就是推荐两个用户

商城里面有一个创业消费区，有499、699、999

这里我们以499的商城礼包举例

消费者D购买，499的礼包，成为了代理身份，他再推荐两个伙伴购买礼包，那就升级成为了老板



过程中可获得的优惠伙或奖励：链动2+1系统已经基本成为大企业的标准给大伙分享一下链动2+1商业模
式链动2+1系统已经基本成为大企业的标准给大伙分享一下链动2+1商业模式链动2+1系统已经基本成为大
企业的标准给大伙分享一下链动2+1商业模式链动2+1系统已经基本成为大企业的标准给大伙分享一下链
动2+1商业模式链动2+1系统已经基本成为大企业的标准给大伙分享一下链动2+1商业模式链动2+1系统已
经基本成为大企业的标准给大伙分享一下链动2+1商业模式链动2+1系统已经基本成为大企业的标准给大
伙分享一下链动2+1商业模式

1.分享奖励：代理s推荐一个小伙伴可获得平台奖励的直推奖100

2.团队奖励；老板a每推荐一个小伙伴，可获得平台奖励的团队奖200，再包括直推那部分，一共有300

3.平级奖励：老板a推荐了代理s，当代理s也升级成为了老板s。老板a可以从老板s的所有收益里面得到10
%的平级奖励

4.分红池奖励：设置门槛升级团队长身份V1、V2、V3，每个身份拥有独立的奖金池，按身份平分收益

避免副作用的市场，平台有什么解决方案呢？

当A的手下D也想成为老板去挣取补贴，就会直推两个消费者购买大礼包参与活动，让自己的上级拿团队
见点补贴。并且成为老板后要把在代理时推荐的人让给自己曾经的上级作为副市场，成为老板后再次推
荐的人为主市场。

这样就达到走一个留两个、走两个留四个的机制。走的越多来的越多，不断收取团队见点补贴。

如果一开始还是代理时想推荐两个僵尸号（不活跃的号）作为副市场帮助自己快速成为老板去裂变自己
的团队，这样平台会不会塌得很快？

对于这种情况我们的帮扶机制就能用到上了，帮扶机制就是为了防止有人推荐僵尸号作为副市场。

帮扶制度就是作为副市场的那两个位置下，如果没达成固定的业绩目标，那就会被冻结20%奖金（百分
比可以平台自由设置），奖金收益越多冻结的奖金也就越多。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

