
上海益学堂炒股学习课程骗人的！虚假宣传诱导交费！可退！

产品名称 上海益学堂炒股学习课程骗人的！虚假宣传诱导
交费！可退！

公司名称 佛山市晟弘睿法律咨询有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 佛山市南海区桂城街道永胜西路22号新凯广场2
座1606室

联系电话 微信同步13308408789 13308408789

产品详情

前言：上海益学堂炒股学习课程骗人的！虚假宣传诱导交费！可退！在益学堂交了服务费，跟着杨凯、
都业华等老师炒股亏钱怎么办？股票交流群推荐的牛股是怎么回事？为什么交费之前推荐的都是上涨的
股票，我交了费却没有赚到钱？遇到证券咨询公司收服务费骗局该怎么维护资金合法权益，要回被骗资
金？

问题平台：上海益学投资咨询有限公司（益学堂）

软件：益学堂APP、趋势密码客户端、智赢诊股

投顾老师：都业华、曾海龙、杨辉、付延杰、杨凯等

成功退费案例：

我在浏览百度新闻的时候跳出一个益学堂教人炒股的广告，出于好奇我就点开下载了益学堂的APP，用
手机注册以后就有益学堂业务员（时间太长名字记不清了）加我微信，询问我是不是在炒股，收益怎么
样？

在得到不好的答案以后就给我介绍起了益学堂，他们说益学堂实力强大，有多位名师，各种方法，总有
一种适合我的，让我先在APP上看看老师的公开课。在以后的时间里业务员会给我发送一些课程信息和
老师们对股票走势的一些看法，有时还会发送一些老学员的收益情况，因为我当时也非常痴迷于股票，
所以看益学堂的公开课程也是很认真，再加上业务员发的一些收益信息，就会认为这个公司确实有些实



力的。

过了一段时间业务员就问我学习的怎么样，对哪个老师的方法感兴趣，我说都业华的，业务员跟我说公
开课只是了解一些简单的知识，如果想在股市长期盈利就要跟老师系统学习，随后就有都业华团队的业
务员郑丽艳主动加我微信说是为我服务，还是发送一些课程信息和老师对股市走势的一些看法，还有一
些学员的收益情况，看到那些收益截图确实让人羡慕不已。

期间也会问我要不要参加老师的高.级班，说是与其什么都不懂在股市里亏损还不如跟老师学习一套稳定
的操作方法，我想也是，但是学费尽然要39800元，对于我一个没什么钱的屌丝来说确实太高了，所以当
时我没报。等到2021年底的时候都业华准备开设一期半年班，随后业务员就会不断的回访询问有没有报
名的想法，做我的思想工作，都业华在课程中也会为半年班打打广告，并嗮出一些老学员的收益，随后
又放出了一些优惠，还说会在课程期间为学员选取一些牛股，这个时候我动心了。

又说帮我向公司又申请了一些优惠，学费是35820元，如果还是犹豫的话就先交1000元预订一个名额，因
为名额有限不预订的话到时候想学也学不到了，我相信了她交了1000元定金，随后的几天里在业务员的
三寸不烂之舌的攻击下我也下了决心跟着都业华老师学习中枢理论战法。随后我也全额缴纳了学费，等
到开班后我也进行了认真的学习，在接触到都老师的中枢理论战法的一些专.业名词的时候感觉很新奇和
神秘，在老师的鼓励下自己也感觉只要把这套中枢理论战法学好一定能在股市里稳定盈利。

但事与愿违，在经过几个月24堂课的学习后对我的股票交易并没有太大的帮助，反而是不断亏损，在课
程期间老师也为我们选取了几支股票，也没有什么盈利。不过老师也说了要想在股市里稳定盈利，还需
要把所学的知识吃透，在市场里不断的磨练才行，我当然也是相信老师的话了，认为之所以自己还不能
在股市盈利的原因还是自己的知识还没学好，所以我在以后的时间里就不断的钻研老师教给的知识，不
断的在市场里检验中枢理论战法的效果，可是总是一次次的失望一次次的亏损。

当时也还是认为是自己学艺不精，在老师在课程中宣布准备开设提升班后，业务员还是跟半年班一样操
作，不断的回访不断的思想工作，不断的用老学员的收益来让我们相信这个方法是有效的，让我们相信
在学习提升班后炒股技术一定会有一个质的飞跃，在业务员的忽悠下我终于又东拼西凑甚至还在支付宝
上借了款把学费交了，当时总共交了32060元，课程期间老师们也发了好多学员盈利的图片消息，这让我
们更加有信心了。

经过几个月的学习后，就满怀希望的在股票市场实战了起来，结果还是继续亏损继续的失望。说明花了
近七万块学习的这套神秘战法并没有用，但是出于尊师重教的观念和益学堂所展现的实力的蒙蔽，也只
是在心里纠结矛盾，到底是自己学艺不精还是方法有问题？所以并没有寻求法律的帮助，经过这1年的思
考，感觉还是方法的问题，所谓的中枢理论战法只是益学堂经过包装和大肆宣传来骗取学员钱财的手段
。动辄每个课程就要三四万，无疑是让我们这种家庭贫穷的人更加的雪上加霜啊。

后续结果：

好在后来在网上看到了弘睿法务类似曝光的文章，于是就马上找到了他帮我退这个服务费，只用了十天
时间就帮我退回了服务费！很感谢！



炒股服务费的套路流程是怎样的？

第.一步：证券公司或投顾公司会先通过媒介引流，或者通过打粉电话添加客户。通常在电话里他们会以
各种免费荐股或免费测股等吸引客户添加好友进行下一步的推销。

第二步：客户添加好友后会迅速邀请进入公司建立好的股票群，或者1对1推送“盈利截图”不断的在群
内发送老师推荐股票上涨的盈利图、成交单等方式吹嘘老师股票咨询的实力，促进客户支付购买其公司
的体验服务。刚开始是几百块或者一两千。

第三步：群内分工明确，会有“老师号”、“助理号”、数十个“战友号”，群内也会有客户托并发送
虚假合作截图，虚假宣传“定制”等项目，烘托首席老师及操作计划，谎称之前参加上述计划盈利达到6
0%以上，“老师号”、“战友号”还会私下联系客户，引诱客户参加上述计划能让其盈利，获取客户的
信任。

第四步：客户被吸引后缴纳高额的投顾服务费用后，要么被踢出群一对一指导，要么就是群内跟单，而
实际操作过程中没有达到前期宣传的效果，也并未盈利，甚至出现巨额损失或股市被套的情况。而此时
证券公司或投顾公司只会告诉你投资有风险，股市动荡不安去堵住你的嘴。

如果真有包赚不赔的买卖，真有‘股神’，这些人何苦费尽心思把股票利润拱手相让，被骗荐股服务费
可带上证据联系弘睿法务李顾问帮你挽回！欢迎来电咨询（手机/V信同号）
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