
JD快车如何搭建选词计划？

产品名称 JD快车如何搭建选词计划？

公司名称 海口龙华铁博涛文化传媒工作室

价格 .00/件

规格参数

公司地址 微信加 sk2324k 办理

联系电话 17677131251 17677131251

产品详情
 要想在京东平台抢到更多的优质流量，就一定离不开快车投放的加持。快车不是操作了砸钱了数据就会动起来，快车需要不断的摸索修改，权重根基打稳了，后期免费流量才能源源不断，不然很容易出现翻车的尴尬，影响店铺的持续发展。

①建一个快车普通计划，进行商品推广。
②计划名称可以是选词计划。日预算可以设置100-200，依据自己的资金实力来。时段这全日程展示广告。

③创建单元，添加一款主推的SKU。
④推广单元设置，地域不限，无限出价系数选择1。搜索位设置，智能匹配出价依据产品的利润和转化率的情况来定。关键词设置这暂时不用添加。添加搜索人群这可以选，定向推荐人群，近30天浏览关注加购与所选种子相关的店铺或品牌商品的人群。

推荐位设置，推荐广告位出价PC出价0.1，添加推荐人群这块开启智能定向。
⑤投放一周后看数据反馈来做关键词的相应调整。初期优化蕞重要的就是靠数据的有效积累。有耐心能稳住自己的优化节奏这点很重要，不少商家恨不得优化一下就能看到立竿见影的效果，着急的心情可以理解但忙乱的操作不可取。
可以在快车搜索词效果总览中下载报表。重点看搜索词的，展现量点击量点击率，点击成本直接订单总订单，加购转化率ROI。

然后依据数据做出相应的优化调整，比如：
展现量多点击率高转化率高的词，应该适当提高出价做重点维护并密切关注关键词的数据走向。

展现量多转化率高但点击率低的词，应该去重点优化创意图。
展现量多点击率高但转化率低的词，应该去重点优化详情卖点。

展现量少点击率高点击率高的词，应该适当提高出价扩大该关键词的展现量。
展现少点击率高但转化率低的词，应该适当提高出价并做人群维度的筛选测试。

展现量少点击率低的词和展现量多但点击率转化率低的词，应该先做优化调整无果就做删词处理。
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