
“新颖”的商业模式——校园生活服务

产品名称 “新颖”的商业模式——校园生活服务

公司名称 东莞楚恒辰诺网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋302室03

联系电话 14778333741 13268813057

产品详情

近年来，高校招生人数不断扩大，使得每年毕业生人数都在成倍递增，数据显示，2022年我国高校毕业
生达到1076万人，同比增加167万人，这是高校毕业生规模首/次超过千万，高校的人数暴涨也使得社会就
业竞争压力随之加大，当下市场经济受疫情影响严重，企业不断裁员节流，如此“狼多肉少”的境况，
便迫使许多应届生毕业即失业，随之不少应届生便纷纷选择开启了自主创业之路。

随着互联网时代的到来，以外卖跑腿为代表的的“懒人经济”在全国各地蔓延，校园市场作为便捷生活
服务消费的重要分支之一，人群密度远高于社会，在疫情封控管制下，仍旧蓝海一片，价值不可限量。

在移动支付和电商经济的快速发展推动下，近年来，生活服务行业规模持续上涨，伴随着消费升级的热
潮和新零售的影响，便捷生活服务也蔓延至了高校，形成了一种非常“新颖”的商业模式——校园生活
服务，其业务涵盖了外卖配送，跑腿代买、快递帮取、图书馆占座、文件打印等服务，广受高校师生好
评。

在高校市场创业的优势

高校因场地特殊，在高校创业投资与风险远远低于社会市场，且消费者相对固定，在校师生等都是潜在
用户，在场地有限的情况下，宣传的成本也相对降低了不少，做好服务运营极易形成一定的口碑宣传，
便可省去一大笔宣传费用，校园生活服务模式入门门槛低，用户需求量大且稳定，可复制性强，如此便
使得该项目受到了不少创业者青睐成为了当下校园创业的首/选项。在本校做成一定规模后便可拓展运营
版图，向周边高校或大学城“进军”，形成一定的规模化运营。

那么重中之重的校园生活服务收益来源有哪些呢？

1.商家入驻平台收益

在校园运营商找到当地合作企业进行协商并达成合作协议后，针对每位入驻平台的商家，可收取一定的
商家入驻平台的费用。

2.订单收益



商家订单抽成是校园生活服务平台蕞主要的盈利模式，创业者平台可以向入驻商家进行流水抽成。一般
某团、某饿的区域代理向入驻商家进行流水额18%~23%的佣金抽成。作为自营平台，可以按照自己的运
营策略，与商家洽谈抽成，自由调整为合适的比例，与商家合力共赢。

3.订单配送收益

组建校园专/业配送团队，为商家的订单提供配送跑腿服务，收取订单的配送费用。

4.平台广告位投放收益

广告是校园生活服务平台的创收途径之一，可协商确定每月、每季度收费额度。在校园生活服务平台形
成一定的流量后，在主页横幅图和广告内容空间中投放图文信息作广告宣传。广告收入包括学校学生市
场的商业合作，如学校周边的商店大促、驾校培训招生、教育和培训行业广告项目推广等。

5.品宣推广收益

为了宣传一个品牌的新产品，帮助他们在学校市场上销售，除了促销费。

可以预见的是，校园生活服务是当下非常值得投资的可塑项目，在高校搭建校园生活服务平台离不开技
术上的支撑，当下仅需千元便可全年享受一站式服务。
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