
找达人带货主播别踩这几个坑！

产品名称 找达人带货主播别踩这几个坑！

公司名称 海口龙华铁博涛文化传媒工作室

价格 .00/件

规格参数

公司地址 微信加 sk2324k 办理

联系电话 17677131251 17677131251

产品详情
蕞近抖店项目已经正常运转了。用了一两天的时间把店铺的商品上架和厂家对接好后，就开始给小伙伴们进行培训。

不得不说，做电商的人思维一定要清晰，一张脑图是必须画的，sop也是必须要做的，做完了这些，具体的就是去执行了。

其实管店铺和上品这些都是基础操作，新手的话多练几次就可以了，但是商务对接想要做的好的话还得努力一点，要不然你好不容易舔的主播，可能一下子就把你拉黑了。

在这里我把我的经历和大家分享一下，希望各位抖友别像我一样，一直踩坑。

要想成功的让主播给你带货的话，你就需要在做之前详细的梳理一遍整个流程，并且考虑到各种突发问题并做好准备。

强调一遍，这个非常重要。

得到主播的联系方式后你可以打电话也可以加微 信，有些时候个人觉得，打电话会比加微信的效率会高一点，因为每天主播的微 信都属于被加爆的那种，回你消息估计都到猴年马月了。

如果你拨通了主播的电话，或者主播的微信通过了，那你就要在一分钟之内或者一段话内说清楚主播所关心的重点。

我大概总结了一下我自己的方法，如下：
疑问式开头＋佣金高的链接＋价格有有优势的产品，这个可以文字表述，也可以口头表述，反正不要随便发。

注意沟通技巧，无形中要透露出你的实力，不要太小气，准备好你心里的价位区间，方便随时讨价还价，表达出和你合作的优势，包括供应链，发货速度还有体验分等。

还有蕞 蕞重要的一个问题，注意不要重复聊主播，不要直接问主播数据！

这两天遇到一个很尴尬的事情，团队里有两个小伙伴加了同一个主播，这个主播的数据还不错，场均5W左右的销售额，确实诱人，而且他对我们的品很感兴趣，结果就是因为加重复了，有一个小伙伴就直接问他数据怎么样，他看到我们发的是同一个链接，于是就因为这一句话，他把我们两个号都拉黑了，不过我们已经记下了他的联系方式准备后期跟踪。

再加主播之前我们一定要筛选清楚，了解了主播的数据后再加，跟主播聊天的时候也要带点脑子，因为一旦出现问题，承担损失的将会是是整个店铺和公司。



这是一个细活，得慢慢磨慢慢总结，有新的问题我也会分享的。
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