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产品名称 莫凡货架平面图设计 饰品展柜组合设计
池州饰品展柜

公司名称 广州莫凡货架有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 广州市白云区钟落潭镇大纲领村纲领路140号

联系电话 13927215438 13288677448

产品详情

与市场零距离结合，饰品百货持续的进行迭代创新，每一次更新都是与市场更加零距离结合的追求。以
国内的零食、美妆、个护、母婴四大品类切入，抓住进口零售的风口，选品上主打进口零售，但选品对
消费者没有持续的吸引力，饰品展柜二线城市对进口商品的包容度也不像北上广深一样开放，意识到这
些后，饰品货架认识到，吸引消费者的根本方法还是提升商品和品类丰富度。着眼于用户资本，尝试品
类创新，借鉴潮流文化，关注生活方式做出了自己的一套商业模式的尝试。

饰品百货所倡导的“美学+科技”这一潮流零售哲学，贴合购物中心升级的需要，在“寻宝”的过程中
，你会在空间中找到属于自己的生活美学，唤醒了对生活的向往与温情。饰品展柜空间美学带来的颜值
提升，在两个不同颜色的X与Y轴“不同时空”入口，对应着超香蕉黄和夏日傍晚海边雾霭蓝低饱和的色
调。消费者每次走进不同的入口，随着颜色的变换，也会从心理、视觉感官上也会发生变化，就如来到
平行世界中一家似曾相识“新店”的奇妙体验。

 

饰品百货店奉行简约、自然、富质感的生活哲学，设计制造“物超所值”的商品，在商品开发的同时兼
顾到有关地球资源、环境、回收等问题，真正做到回归自然，还原产品本质。饰品展柜多年来，我们整
合资源，并通过大规模采购、注资供应链企业，来实现“”的经营方式。饰品百货店向大众输出、格的
产品，并坚持“低毛利、不赚、永续发展”的经营哲学。

除了彩妆类目外，其他类目也有多选择空间。比如休闲零食更适合做体验空间，到达一定规模做跨界增
长，将零食融入为体验场景店，你也可以做空间与零食的融合。用线下打造样板间树立品牌形象，线下
做获客是不错的选择，至于经营方面当成附属品即可。饰品百货店不只是品牌，更是一种饰品展柜生活
方式。我们始终相信“好生活与价格无关”，为此，在产品研发上不断努力创新去重塑“好”的新标准
，打破“好产品一定贵”的界限。



疫情的影响，百货超市和服装店的客流量比之前少了一些，饰品展柜组合设计，进而销售额也会降低，
饰品展柜主题区域，动线是否有足够的长度按百货超市和服装店布局的一般原则，顾客在超市内的行走
路线应遍及每一货区，大包小包地从收银台离开。饰品展柜但由于很多原因，百货超市和服装店的布局
并不能理想化地设计，这就需要我们妥善利用现有的条件，绿色饰品展柜设计，让顾客尽可能在卖场内
逗留得久些。

让顾客路过季节货，玩具和文具区时顺便捎上一些季节性常用用品和小孩子的文具礼品类。饰品展柜其
次是利用商品来制造磁石点，如将生活必需的商品陈列在卖场较偏僻处，吸引顾客深入角落；大包装的
木炭和打印纸在靠近百货超市出口处打个地堆，池州饰品展柜，方便顾客携带；小包的小风扇等电子产
品和创意小产品悬挂在收银台附近，引发顾客的冲动购买等，再加上明亮的灯光，悠扬的音乐打造一个
有吸引力的卖场。

 

陈列商品要分类妥当、摆放整齐，同品类产品集中陈列，同时考虑产品间的关联性，做一个合理过渡，
从功能、色彩等方面进行组合搭配，呈现出佳的产品展示效果。购物体验，新时代顾客不再仅仅只满足
于购买商品，还特别注重购物体验。饰品展柜所以在设计店铺时，除了考虑本身业态、规模、顾客、商
品陈列等因素外，对于店铺服务、装潢色彩和灯光照明等都要注意。可以增加商品试用区，还可以增设
一些应景、应季的商品展示专区和促销区。这些区域作为固定的公共展示空间，通过不断地调整，可以
向顾客很好的展示店铺文化、特色和时尚态度等。

有研究表明，开发一个新客户的成本是维护老客户的6倍。所以，留住老客户才是很多精品店的长久生存
之道。如果管理得当，不仅可以收获忠实的老客户，通过老客户的口碑介绍还能吸引来更多的新客户。
饰品展柜精品店可以采取会员制，为老客户提供专属优惠，同时可以借助互联网工具，对会员客户进行
线上管理和维护，随时将店铺上新信息、优惠活动及时传递，提高顾客的复购率。

近些年来，精品百货行业得到了快速的发展，现在的精品百货行业已越加的成熟和完善。大批的投资创
业者纷纷进入到这个行业。

可想而知，竞争自然就变得无可避免了，那么要如何才能脱颖而出，让门店赢在起跑线上呢？饰品展柜
新手开店要做好哪几方面的准备？下面银河商业中心就对这个问题来给大家分析一下。市场调查不可少
，了解精品百货店所覆盖的主要目标消费群体，深入分析消费群体的职业构成、年龄阶段、消费水平及
文化层次。

要对量进行分类，判断店面要做的级别与层次，简单地说就是要分析的消费能力，确定自己店面的档次
、风格和产品。

针对学生的精品百货店和针对时尚人群的精品百货店是不一样的，你要做到准确的把产品推送到顾客面
前。饰品展柜门店位置要选好，精品百货店的选址是重中之重，首先客流量一定要大或者是有稳定客流
人群的，在交通上一定要考虑到便利性，毕竟深藏角落是很难被消费者发现的。

 

所以一般来说选择学校、步行街、商业区、商场和社区附近等选址是比较好的，这些地方的特点就是年
轻人多，特别是时尚潮流人士多，目标客户比较确定。城市商圈所在地或公交地铁站附近也是一个不错



的选择。饰品展柜开精品百货店前仔细考察城市商圈所在地，量集中地等。还需进一步考察此地段的经
营情况，周围消费者的收入状况、年龄层、知识水平等。

宣传促销经常搞，酒香也怕巷子深，任何门店不重视宣传，就很容易在激烈的竞争浪潮中被淘汰，失去
了营销的能力，也就慢慢的消失在了人们的视野中。要想尽一切办法，让门店店名、品牌广告语、符号
标志等能抓住消费者眼球；饰品展柜再通过一些措施去巩固印象，达到传播好口碑的效果。消费者印象
很重要，良好口碑也不是速成的，这需要通过不断地宣传促销方式去影响消费者。

莫凡货架平面图设计(图)-饰品展柜组合设计-池州饰品展柜由广州莫凡货架有限公司提供。广州莫凡货架
有限公司是一家从事“miniso名创优品货架,母婴店货架,KKV货架,诺米货架”的公司。自成立以来，我们
坚持以“诚信为本，稳健经营”的方针，勇于参与市场的良性竞争，使“莫凡”品牌拥有良好口碑。我
们坚持“服务至上，用户至上”的原则，使莫凡货架在商业设备中赢得了客户的信任，树立了良好的企
业形象。 特别说明：本信息的图片和资料仅供参考，欢迎联系我们索取准确的资料，谢谢！

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

