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产品名称 抖音小店如何在7天内通过自然流量爆单？方法
在这

公司名称 杭州北抖星网络技术有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 浙江省杭州市西湖区西斗门路3号天堂软件园A
幢1楼1034室（注册地址）

联系电话 15868279988 13605817015

产品详情

除了联盟流量，抖音还开放了搜索和推荐，这个免费的自然流量显示入口是猜猜你喜欢什么和你可能还
喜欢什么。

而这部分流量是完全免费和巨大的，对于新店来说，摆脱了需要与达人对接而达人没有销量的尴尬局面
。

抖音店如何在7天内自然流量爆单？

这里分享四大抖音店的自然流量玩法，下单非常有效。

步：数据选择

我们需要定位商店的人群标签。目前，抖音的主流消费群体是18-25岁的年轻女性，所以我们应该在这些
群体下选择一些更容易下订单的类别。

我建议选择服装、鞋包、配饰等类别。我们可以打开蝉妈妈、飞瓜等数据工具的选择库，在排行榜上选
择一些爆款，然后把这个产品放在自己的店里。

注意定价一定要一点，这样才能达到截流的目的。

第二步:猜猜你喜欢选择什么

在抖音上打开热门产品的详细信息页面，拉到底部，有一个你可能喜欢的建议。我们可以在推荐中选择5
-10个不同的型号，放在我们自己的商店里；

每天反复选择产品，累积到200个左右的产品，7天内，这些式很有可能会陆续下单。



第三步:优惠券和

我们将这些付款设置优惠券和活动，然后对这些付款进行4-7天的销售增长和买家秀；

此时这些款式大概率会爆出100-200单，以后我们只需要做好评价维护就可以了

第四步:做好店铺基础数据，提高店铺权重

一般来说，商店的权重越高，商店里的商品就越容易被推荐到抖音商店来猜测你喜欢什么。商店的权重
主要反映在商店评分、商品声誉、商店服务等方面。

例如，店铺dsr评分、好评率、退款纠纷率、客服工作台响应速度等。

抖音小店dsr评分保持在4.6分，商品本身的评价保持在80%以上甚至更高。总之，数据越漂亮，店铺综合
运营越好，平台更容易推荐产品猜测你喜欢流量池。
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