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近突然被咨询到嗨购模式，这个模式近问的人很多，市面上也没几家做这样一个模式的商家，小编特意
的去详细的了解这个嗨购模式的具体一个逻辑和它的玩法思路。

了解过后小编发现它的逻辑非常像区块/链积分商城的一个玩法，一些做得好的企业商家在后期很大一部
分都会考虑上链积分系统，可是这个系统价格放在那里，就算再低也不会到那里去，成本放在那里，那
这嗨购模式就有值得参考的地方。

一、我们先来了解它的一个玩法：

商家让利消费者和商家10%的利润来去做一个“嗨值”发放，发放比例是消费者10倍，商家2倍，什么意
思？

比如，消费者购买了1000元的商品：

消费者能得到1000元*10%*10倍=1000“嗨值”

商家得到1000元*10%*2倍=200“嗨值”

二、那“嗨值”有什么用？

1、嗨值相当于你的现金价值，是未来的变现总值，也可以说是对平台的贡献值，意味着未来可以获取价
值的总额记录。

2、平台"嗨贝"恒定量发行40万枚，首年每日限量空投499枚，次年起空投数量递减50%。

3、个人嗨值积分占比平台嗨值积分总量，乘以当日空投"嗨贝"数量，即是个人每日获取的"嗨贝"数量。



比如：今/天全网10万“嗨值”，个人消费1000元。

那个人获得"嗨贝"就是：1000嗨值/全网10万嗨值*499枚"嗨贝"=4.99枚"嗨贝"

可向小编咨询，想了解详细方案,转载请注明出自：老王谈商业模式

三、那"嗨贝"有什么用？

"嗨贝"可以变现和流通，用于联盟商家打赏，根据市场供需关系有增值属性。

"嗨贝"的价值怎么来：平台会拿销售额的10%来做一个托底，那"嗨贝"就会有一个先进价值在那里：

假设：平台打算发行1000万个“嗨呗”，在3年共36六期内发行完毕，每1期都拿10%的销售业绩来为“嗨
呗”进行托底。

第1期空投50万个“嗨呗”，销售业绩为500百万，托底数额为50万，那么“嗨呗”的购买力为1。

第2期空投40万个“嗨呗”，销售业绩为1000万，托底数额为100万，那么总“嗨呗”发行量为90万，托底
数额为150万，那么“嗨呗”的购买力1.66666（取小数点后五位数）。

以上就是他的一个玩法逻辑，是不是看完就懂很简单。

“嗨贝”的购买力越来越高，平台的价值也就越来越高，就相当于企业内部上市的操作。

“嗨购”模式的这种玩法很类似于区块/链通证，但是“嗨购”模式的这种玩法也可以结合链通证让整个
平台更加可靠。

如想了解详细方案，可向小编咨询,转载请注明出自：老王谈商业模式
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