
茶叶礼盒模式转化商业思维

产品名称 茶叶礼盒模式转化商业思维

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

思维必定会对你的人生产生重大的影响。

你不知道的百分之五：穷人和富人的差别。

厂家生产的饮料，95%是水，只有5%不同，那是各家的配方。人也是
如此，

95%的东西大家都相似，差别就在于其中很关键的5%，包括智商，情
商，格局，思维，眼界。其中z关键的就是结果导向的思维方式。

有个上海来的朋友，他现在在做茶叶生意，他的玩法非常先进，完全
和别的茶叶店生意是不同的玩法。

一、会员体系

目前很多会员制玩法，不仅转型成功，而且收入比以前增长了很多倍
。他的做法说起来也很简单，普通的传统茶叶店，都是通过卖茶叶来
赚钱的，而他是通过卖会员来赚钱。



凡是在店内，一次性充值3000元成为本店会员，不仅免费获得价值300
0元的礼品，还能享受本店的特殊待遇。这个特殊待遇就是，会员可
随时预约坐席，优先订购，并且会所给每位会员，均定制了专门的茶
具，供会员使用。因为能消费得起3000元的客户，都是中高端客户，
所以来这里不少是来谈生意，或者跟朋友聚会休闲的。当客户看到印
着自己名字的茶具，会很自豪，加上优美的环境，客户空闲了也很喜
欢来坐坐。

中国人做生意，很多是在酒桌上，或者是茶桌上谈成的，那些被会员
带来的朋友，看到这个环境和定制化服务，也会想着来办理一张，这
无形之中，让朋友带朋友，会员带会员呢，实现了客户的自动化裂变
。

利用会员制玩法，通过和工厂合作，做了一个线上商城，产品卖的都
超级便宜。你如果想买的话，那么有一个条件，就是付费198元成为会
员，当然这个会员费可以退。这样一来，一方面给这个老板，强大的
现金流支撑，这位老板有大量的会员费作为现金流，另一方面虽然产
品卖的确实很便宜，不怎么赚钱。但他因为有了大量的客户，所以很
多投资人，想投资他这个项目。会员模式的好处很多，一方面能有效
地锁住客户，另一方面能预收不少钱，有良好的现金流。而且有了大
量的用户之后，还可以开发客户的后续复购。

二、链动2+1玩法

一个499元的茶叶礼盒，裂变的核心是全返，只要买499元的产品，再
拉两个人，三个人成团后就可以全返，组团的每个人的499元都可以返
还回来。我们再来看看分享的动机。正因为他不是自己赚钱了，而是
大家集体省了钱。为了省499元，你拉来了两个朋友，你拉了两个朋友
后他们也跟着省钱了。这就像瑞幸咖啡之前的分享裂变逻辑一样的，
把这个活动分享出去，你和朋友就会各自得到一杯咖啡。

平台设置了两个身份

【代理】：购买499元茶叶礼盒，即可成为代【代理】身份，获得产品



的代理权，获得100元的自购奖励，推荐好友购买礼盒，可享受100元
直推奖，

【老板】：推荐2人购买，并把推荐的前两人留给上级，即可升级为
【老板】身份，获得300元自购奖励，后续每推荐1人，即可获得300元
直推奖，团队下级代理商进货可赚取间推奖200元

当你的下级想要跳出来升级成为【老板】，即需要为你的团队留下2
人，也就是2人变4人，4人变8人，8人变16人，以此类推，团队就会自
动裂变强大，就会帮你的商城或者小程序引入大流量。

这个机制实现了，只要积累一个流量，就会变成三个流量，参与拼团
的用户开心了，商家是不是就惨了呢？我告诉你，商家一定不会亏的
，这里面的玄机在哪里呢？听我给你慢慢说，他在这里设计的全返是
不能提取现金出来的，返还到账户上只能购买平台上的其他产品，你
认为这个全返设计会带来什么样的结果？你想象一下，如果平台内没
有低于599块钱的产品，你再去购买其他产品的时候，是不是还需要去
另外加钱呢？所以你能这样判断，全返这个动作其实是刺激了一种回
购行为，仔细再看看这个逻辑。无论是代理还是直接面对的C端用户
，这个三人拼团都会不断的裂变，不仅解决你的流量问题，还解决你
的回购问题。一举两得我。
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