
APP到底有多重要？带你了解一套终 极流量沉淀——超级APP

产品名称 APP到底有多重要？带你了解一套终
极流量沉淀——超级APP

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

超级App是什么？

这个概念其实很容易理解，举两个例子：支付宝、微信

这些超级App有几个共同点：

场景丰富、功能多样：它可以满足你日常所需要做的任何事情，交通
出行、生活服务、购物消费、金融理财等；

统一身份：统一的支付宝账号或者微信号，用户的身份是统一的；

尽量统一支付：支付宝希望你只用支付宝付款，微信也希望你只用微
信支付；

符合上述三个特征的，就是超级App。

与企业而言，APP到底有多重要？带你了解一套终
极流量沉淀——超级APP！



2021年开始，中国就进入到产业互联网的时代了，每个企业龙
头老大在不缺钱的情况下，开发一套APP就把行业全整合了。

要么商业模式好，有未来，让人家感觉很值钱，要么你的股权玩得很
好，让人家感觉到有利益关系的捆绑。商业模式离不开平台的运营，
百果园开发一套APP就把水果行业全整合了，可见一套APP的作用有
多明显。

当前企业运作的APP，通常会面临以下几个问题：

1.怕封号：当运营私域流量一旦被‘封’号，用户资源和数据都会丢
失

2.低黏性：用户触点单一，无法全面覆盖用户需求，用户“留”量成
本高

3.难共享：想通过接入更多产业，联盟共享资源，然而需要的技术周
期长。

4.难变现：积累了大量的用户资源，却不具备流量输出接口，无法高
效变现。

那接下来小编给大家分享一个新的思路：用户中心化。

那怎么实现呢？首先我们定制一个APP，把用户资源集中在这个APP
里面，而APP只做内容，那可以做什么呢？社交、短视频、资讯、广
告、cps等等。

从这思路中我们就得到了一个模式——超级APP模式。

下面我们简单了解一下这到底是怎么一个模式。

一、用户中心化——超级APP



我们通过图片了解一下，C1为平台B1的用户，当运营者想要增加新的
模式或玩法时，可建立一个新的平台B2，并可将其加入超级APP中，
这样不仅B1和B2互不影响，而且还能够增加用户C2，用户C1也将给平
台B2引流新的用户C12⋯⋯

随着超级APP内的平台增加或更换，用户将会不断累积，这就是用户
中心化，类似于微、信，而超级APP内的自媒体和支付则类似于”头\
条“和”支付\宝“。

这样做的好处在哪？

1.用户集中管理。

2.当平台B1运营出现问题是，完全可以关闭重新运营一个新的平台，
用户资源和数据因为集中在超级APP里都不会丢失。

3.风|控：每个平台的流水互不干扰。

二、微三云产品输出商业应用方案启动模式

第 一步：经营云平台提供系统工具，提供saas账号服务给实体门店/小
企业。

第二步：推出供应链系统。

第三步：超级APP整合。

第四步：微三云系统已对接第三方广告联盟业务，只要有访问就有收/
益。

第五步：从这一万家平台当中筛选评估可发展的平台，占股合作。

第六步：区/块/链对接超级APP，发行企业通证积分，流通，转账，



交易。

超级APP广告流量变现盈利模式。

1.广告联盟返利收益（只要有访问，开屏，弹窗等多种广告）

2.引/资，上/市。（有流量，有数据，有商家，有会员，有货源，有流
水）
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