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营销技巧：如何做到引流，大家都有什么好的方法

现在的时代，是一个流量的时代，谁有流量，谁就是。看到这样一个案例，就是一个在小区里做菜鸟驿

站的人，因为他手上有好几个社群，就凭着这些社群客户资源，他很快实现了财富自由。

他的做法很简单，因为手头有这么多的客户资源，自然就掌握了跟周边实体商家谈判的话语权，他本着

为自己手头这些客户谋福利的名义去找商家谈，我能够为你们店里带来这么多的客户资源，你能为这些

客户提供什么样的优惠，这是三方互利共赢的结果，谁也不会拒绝。



于是乎，他在群里广而告之，本着自愿的原则，凡是群里的人，都可以在他这里办一张会员卡，凭着他

的会员卡，可以到周边的超市、菜场、水果店、旅馆享受较大幅度（五折到八折不等）的折扣。

大家看到了没，操作一点都不复杂，只是手头有一定量的客户资源就可以拥有话语权，谈判权。

那如何获取的客户呢，下面就来跟大家探讨一下。

首先，可以通过微 信引流的方式，可以通过送礼品扫码进群的方式，获取自己想要的客户，进群后，

定期发红包，活跃气氛，然后对接商家后，及时把优惠信息在群里告知，也就是说要为群员谋福利，给

他们带来价值，这样，群才会活跃，有效，否则，死群是没有什么价值的。

其次，通过相同兴趣爱好，把同一类人集中起来，比如是篮球群，足球群，瑜伽群，宝妈群，家庭聚会

等等，比如说，遇到有重要的的球赛，可以发一个二维码，扫码进群，一起探讨，也可以包场现场看球

，因为有相同的兴趣爱好，自然有很多的共同话题。有时候要学会换位思考，要想得到什么样的客户群

，就得想这一类的客户都喜欢去哪里，喜欢干什么，想明白了，自然就会有方向，有目标。



还有，就是通过一个爆款产品，以成本价的方式，一定会吸引很多人参与，这时候附带一个条件，那就

是加微 信入群的方式，很容易就可以汇集很多客户。

此外，还可以通过邀请某些人士现场免费讲座的方式，吸引到感兴趣的人参与，这时候，加微

信入群作为一个条件，很容易吸引到一些客户。

还可以借助别的店家，跟他们搞活动，凡是他们家的客户，到你家也能销售到相应的折扣服务，听到有

折扣，肯定会吸引人的，谁跟钱有仇呢，对吧。

现如今，引流的方法五花八门，尤其是利用好网络工具，做到引流，需要我们与时俱进，跟上时代的步

伐，大家对引流有什么好的方法和技巧，都来交流探讨吧。

生活处处皆学问，每天学习一点，积累一点，您就能在日常生活道路上，少走弯路，希望我的原创资讯

能够帮到您，谢谢您的关注！
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