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产品名称 社交电商模式前期应该怎么选？泰山众筹模式

公司名称 东莞市莞带大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13143659518 13143659518

产品详情

电商热潮经过十几年的发展，现如今传统电商越来越难做，社交电商经过前几年的勃发，现在模式越来
越丰富。

而作为一个想要通过社交电商来创业的新手来说，面对入局缓晚的市场竞争，怎么才能选择一个好的社
交商业模式赶上落下的步伐呢？

那社交电商模式前期应该怎么选？我们先说说要注意的几个点：

1.自身有没有合适的自营产品？有的话，那么你就得对比当下市场上类似的产品的热度和评价。没有的
话，也没事，我这边已经有对接好的供应链平台，上万种SKU供你选择。

2.线下有没有留存的客户量还有*重要的，有没有团队。

3.“”用户痛点“””,就是怎么让对标用户付出某种行动的*大阻碍。

4.怎么来赋能到用户？让用户对平台的体验感很强！从而留存用户？

5.模式是否安全？

说了注意点，那么该什么样的模式来做前期运营呢？小编今天给大家分享一种模式，大家看这种模式适
不适合前期的流量引入。——泰山众筹

泰山众筹是一个什么模式呢？这是一个以卖货为主的模式，怎么实现让用户自发地去卖货呢？

首先，用户通过各种推广方式中的一个注册进入商城购买商品，那这个时候我们赠送他等值的购物币，
而这个购物币就是参与众筹卖货的唯一门槛。

然后众筹活动通过：满四期返一期的方式来运行，每期按30%的溢价递增，返完一期，活动继续进行。



1.平台溢价30%

其中①用户收益12%，②市场收益13%，③平台收益5%。

2.特点：满四期返一期

假设用户A购买200元的一个商品 ，那么我们就赠送200购物币给他，他之后就可以参与众筹活动，那么

第1期：2000个购物币，则

第2期：2000+（2000x30%）=2600

第3期：2600+（2600x30%）=4160

第4期：4160+（4160x30%）=........

.........

第5期：

.......以此类推

3、规则

满四期返一期

当众筹到了第四期的时候，**期参与的人就可以得到收益。

退回200购物币，然后根据每期用户投入的多少来回。也就是另外可得：

用户收益：200x12%=24

市场收益：200x13%=26

注：这里的收益可提现，也可兑换购物币来继续参加后期活动。

止损：假设第N期要求10w个购物币，平台发放不够十w购物币，就会开启止损重生的功能。第N期参与
的人全部原路返回****购物币。

第（N-3）—（N-1）49参与人返回70%购物币+30%积分

（积分可以通过去积分商城购物抵扣）

讲到这里如果还有不明白的可以私信小编，小编给你一一解释。

大家*关心的其实是什么，安全问题！那么众筹这个模式如何规避风险，避免红线警告？

所有的商业模式，如若操作不当，就有可能被盯上了，当然，合法合规的操作才是关键

1、资金盘：不可直接以现金的方式参与，用同等的购物币或积分



2、模式是结合商品的，这是物流，保证商品的真实性

3、合法交税，这就不用多说了

4、第三方支付也是尤为关键，必须对接正规的第三方支付公司

5、对用户进行检测，防止消费者过度刷号。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

