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产品详情

【润滑油代理】刹车油需要更换吗？

2、换季时，尤其在冬季，要是发现制动效果下降，则有可能是刹车油的级别不适应冬季气候，此时更换
新刹车油，就要选择在低温下粘度偏小的刹车油。

3、不同类型和不同品牌的刹车油不要混合使用，对有特殊要求的制动系统，应加注特定牌号的刹车油。
由于不同品牌和不同类型的刹车油的配方不同，混合刹车油会造成刹车油性指标下降。即使是那些互溶
性比较好，标明能混用或可替代的品牌，使用中也不尽人意，因此也不要长期使用。

4、当刹车油中混入或吸入水分，或者是发现刹车油有杂质或沉淀物时，应该及时更换或者认真过滤，否
则会造成制动压力不足，从而影响制动效果。

厂家要想方设法降低代理运营商费用

  润滑油厂家想要保持润滑油代理商的忠诚度和积极性，就需要改善商家的利润状况，而改善利润有效
的办法就是降低运营费用。因此，下面来分析下帮助商家降低运营费用的办法。

一、加大的产品组合和渠道规划能力，提高商家资源的利用率。每个润滑油代理商都有自己比较强势的
产品和渠道。在选择产品和规划渠道时，都没有根据自己的情况而随意做出选择。

二、。现在很多润滑油代理商是笼统做生意，含糊做产品，润滑油代理招商，没有一个定期梳理盘点经
营状况的管理习惯。随性的做每笔生意，润滑油代理加盟，到后却发现手里只有库存和应款。这种情况
大大降低了商家的利润。

所以，厂家应该帮助商家导入先进的财务管理系统，定期进行运营状况回顾。在做生意回顾时，重点关
注经营产品的“量、本、利”的数据，通过数据分析考虑相关的策略方案。通过量本利的分析，引导商



家的思路，这样既可以使润滑油代理商提升利润，也可以潜移默化使厂商合拍，达到双赢的目的。在行
业利润迅速下降的今天，润滑油代理商的大部分利润都被高昂的运营费用吃掉了，润滑油代理商，如果
我们能够为代理经销商争取到一定的费用支持，代理经销商的利润自然会有一个较大的改观。

 

润滑油销售人员拜访客户，是营销活动中很重要的一个环节。因此，润滑油代理营销人员要在思想上高
度重视客户拜访工作。润滑油代理销售人员首先要做好拜访前的准备工作。

拜访客户前要设定拜访目标，对客户进行分析。了解它属于重点客户、还是一般客户。从而制定拜访策
略。其次要充分掌握公司的销售政策、价格政策、促销政策。尤其是在企业推出新的销售政策、价格政
策、促销政策时，更要了解新政策的详细内涵。当润滑油代理推出新产品时，营销人员要掌握新品的特
点和卖点。另外，营销人员还要掌握社交礼仪的常识。拜访客户时要自己有明确的拜访目 

在跟客户交谈时，谈话要结合客户实际，要具体。好尽量让客户说话，自己做一个忠实的聆听者。总之
不要让客户产生反感。另外，润滑油代理，营销人要善于听“弦外之音”，做到心有灵犀一点通。在拜
访客户过程中，要谈论客户感兴趣的话题，来突破双方的不协调。

 

润滑油代理-帝航润滑油-润滑油代理招商由山东帝航石化股份有限公司提供。行路致远，砥砺前行。山
东帝航石化股份有限公司致力成为与您共赢、共生、共同前行的战略伙伴，更矢志成为润滑油具有竞争
力的企业，与您一起飞跃，共同成功!
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