
抖音带货必备的5个技巧？

产品名称 抖音带货必备的5个技巧？

公司名称 杭州北抖星网络技术有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 浙江省杭州市西湖区西斗门路3号天堂软件园A
幢1楼1034室（注册地址）

联系电话 15824487015 13605817015

产品详情

抖音日活3.2亿，平均每人每日使用70多分钟，这流量堪比火爆的商圈！别人家1个月突破1.5万笔订单，1
天内接到8000个咨询电话；还能接广告，一个报价就3~5万。数据显示，平均100个看过视频的人就会有3
个购买力。短视频带货成为了当下电商火热的变现手段，我整理了一份抖音带货必备的5大技巧。希望对
大家有所帮助。技巧1：找出商品的亮点以商品的亮点为中心来做配合突出商品，给商品的特性做相应的
配合，突出商品的优点或者趣味性，来吸引别人。技巧2：内容拍摄拍摄前要想好一个大纲，抖音年轻人
占大半，所以在视频里加入一些剧情和有趣的情节，会让人比较有看下去的想法，不然就直接滑掉了。
技巧3：开头要吸引人一般抖音视频就是15秒和60秒，所以时长和内容一定一定要控制好，尽量的去精简
。一定要开头就抓住重点，不要把亮点放在后面再来展现，开头没吸引到人的话基本上就被pass掉了。
如果是配了文字和图等这些的视频，一定要注意文字和图一定要集中，不要过于分散，间距也要调整好
。凸显产品的视频带货能力更强！例如前段时间，抖音有个小黄鸭卖的很火，我们观看他的带货视频不
难发现，爆单的关键在于：在制作小黄鸭的过程中，将产品的使用场景、使用方法和产品功能都一一展
现出来，带货能力很强。技巧4：产品的核心卖点不能超过三个在抖音上带货时，好是间接突出产品，千
万不要打硬广！毕竟，大家刷抖音都是为了放松的，轻松搞笑一下，不是为了记住产品的卖点和产品知
识成份的。所以核心卖点不能超过三个，挖掘吸引消费者的核心卖点，视频中的产品就会非常清晰明了
，卖点多不等于好。卖点多了，用户不一定在短短几十秒就能听得清，还记得住，所以只有精炼易懂以
及对用户好的产品，才能成为消费者购买的动力。技巧5：带货产品价格在100元以内短视频带货，不仅
视频时间短，而且抖音也并不是专门供大家购买商品的平台！这就决定了：用户刷抖音大的目的是获得
快乐，寻求刺激，感知世界，而不是为了购物！因此，大多数情况下我们购买抖音上的商品，都属于感
官刺激下的冲动式的消费。所以100元以下的产品更能让用户快速做出消费决策。太贵的话，用户还要思
考要不要买，往往就会划过去了。因此带货选品价格选100元价格以内的比较容易爆单，就比如人气榜中
，排在前面的热销产品，几乎单价都没超过100！也是这个原因！后，这里准备了一份抖音直播带货资料
包和话术给大家，可以帮助大家做抖音带货，点击下方链接即可领取
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