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产品详情

我有很多做保健品或者护肤品的客户，大家都知道，这两者的成本都是很低的。但他们一开始都是不好
卖，因为找不到办法，从一开始的线下招代理到后来的转型线上，逐渐有了起色。有一天我发现其中一
个客户做的小程序做的非常好，我后面跟他聊了一下，他们短短只用了半个月就做到了1000多万的销售
业绩。他跟我讲，他们是利用了链动模式+线下体验+低价拼团的方式做到的。

他们首先是采用链动模式，只要你花了499块钱购买了他们家的护肤品，你就可以成为他们的代理商，成
为代理商有什么好处呢？

好处有三点：

1、以后复购享优惠，499的产品只需要花200块钱就能搞定

2、你要是推荐你的朋友也花499元消费护肤品，那么你可以拿到100的佣金，你的上一级呢？可以拿到20
0块钱的佣金。

3、推荐两个人之后，可以从代理商身份升级成为老板，享受整个团队的收益。

成为老板身份之后，你只要推荐一个朋友成为代理，你就可以拿到300的佣金，推两个是不是就拿到了60
0的佣金，不但拿回了你的499，而且还赚101块钱。

如果你本身就有资源，有推广能力，一个月就算只发展了8个代理，这个时候你是不是可以拿到2400块钱
的佣金，那么他们也各自发展8个呢？他们每个人是不是也可以拿到2400的佣金。而且因为你是他们的上
级，跟你有间推关系，还能在拿到12800的间推奖励。总共就是15200，除去本身要用护肤品，是不是基
本等于纯赚？



如果你也想做一个这样的分销商城，你可以找我们聊一聊。

你可能会觉得，有些人圈子有限，不会推广。那么跟你们聊一聊第二招，线下体验。

这个线下体验其实就跟大家有时候去商场看到的一样，主要找线下人流量比较大的地方，摆一个小摊来
一个现场体验，如果说有一些感兴趣的人路过，你会不会体验一下？你体验之后觉得还不错的话，会不
会购买？

像这种一天做得好，一天有八九十个人参与体验，不怎么好的时候也有三四十人。一般来说，百分之八
九十的人都会购买。为什么会有那么多人购买呢？

那就给大家讲他们的第三招，拼团玩法。你在商城直接购买一款面膜是120一盒，但是在他的小程序里面
正在做活动，要是能拉上两个朋友一起参与拼团的话，他们每个人都只需要30块钱就可以到手。

这个时候如果客户还在犹豫，你就可以告诉他进小程序参与活动的话，就只需要30就能入手了。那么是
不是平台带来了两个有效客户，通过推广，就形成了流量的二次裂变。

今天就给大家分享到这里，如果需要完整方案可留联系方式咨询小编，欢迎大家互相讨论
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