
消费全返还能做吗？只要做的是生意，那就一定可以 ，微三云钟小霞
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公司名称 东莞市莞带大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13143659518 13143659518

产品详情

很多人一听到消费全返就会觉得是传销、诈骗等，但其实这个跟消费全返是没有关系的，就跟给你一把
刀你是去s人还是切菜，主要是看那个人怎么运用。那么像这种消费全返的模式还能不能做呢？只要做的
是生意，那就一定可以做。

因为消费返利这种方式还是非常具有吸引力诱惑力的，举个例子，消费者在你的平台里面消费了200块钱
，然后你再把这200块钱返还给他，那么对于消费者来说，那200块钱的产品他是不是没有花钱。那这就
相当于免费拿了产品，什么都不用给，你觉得消费者会拒绝吗？

如果客户不拒绝，那么成交就会变得简单了。今天给大家分享的内容，大家可以收藏起来多看几遍，**
是干货。

我先跟大家介绍一下这个模式的玩法，假设你开了一个线上商城，顾客到你平台内消费了500元，这个时
候只要顾客在帮你介绍一个朋友过来，也消费到500或者以上，平台就返还他的500块钱。这个时候他会
拒绝吗？

他不会拒绝，而且还会继续帮你解释不同的客户进来，那么这样子是不是就会有源源不断的客户了

还有一种形式就是结合看广告的方式，只要他有消费，平台就会赠送同等的积分给他。这个积分有什么
用呢？

1、积分可以到平台中的积分商城以一定比例的形式兑换商品，可以纯积分或者积分加现金的形式。

2、通过看广告做任务来变现，每天都可以看，都是10几秒钟的广告。

那么这样子是不是也解决了用户留存，提升粘性的问题了。不止是通过用户来平台购买东西，还可以通



过广告来收益。

不到三个月，4.6万的日活用户就能产生95万的广告收益，这是非常可观的。应该没什么人能够拒绝吧。

只要你运营好，平台是不可能差用户的，但是前提是自身的产品要好，如果产品和服务本身就有问题，
那么做什么都是徒劳。
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