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关于跨业联盟项目，我只知道无市单节项目还是可以的。依托共享经济，整合商家，让消费者得到实惠
，商家得到客户，是一个很好的项目。

不过，市面上的免费物品很多，还是要分清楚。有些可以做，有些不能做。城市免费物品有其独特的特
点： 1、 优惠力度很大，参与购买即可享受几件物品。十个商家免费下单。
2、促销方式独特，消费者不仅可以使用免费折扣，还可以通过分享折扣赚钱。
3、商户得客，口碑相传。

如果业务资源比较好，还是值得做的。

3、如何做好跨行业联盟？

一、是商家之间没有明确的规则

二、是靠人工计算，没有系统，部分商家觉得自己处于劣势

三、是联盟商家太少，并且没有本地业务。圈子

四、很多商家认为跨界联盟只要联盟好就行

大部分人死在*后一行，跨界联盟只是客户资源共享的桥梁，不是核心，而真正的核心在于如何管理好客
户，忽略客户的感受。作为消费者，如果有人给你某个商家的优惠券，你会消费吗？如果是这样，为什
么街上的讲义不起作用？

所以，今天的消费者不是过去的消费者。我们真正需要做的是给消费者带来好的体验、好的心情、好的
感觉，与客户建立一定的关系，培养客户和商家。之间的信任。



欢迎喜欢讨论跨行业联盟的朋友互相交流。

4、如何让商家看到跨界联盟的好处并愿意参与？

5、可以采取哪些步骤来实现跨行业联盟？

首先，如果你想要别人店里的客户，你必须把你的客户给别人。相信大家都明白，就不多解释了。

第二、跨行业联盟只是一个业务共享客户之间的桥梁不是核心。

而真正的核心是如何共同管理客户。如果您提供优惠券，今天的消费者不只是去找您消费。如果您提供
优惠券，它很有用。每个人都愿意接受吗？这也是为什么会有这么多跨行业联盟，和很多企业结盟的真
正原因，缺乏健康发展才是真正的原因。
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