
链动2+1的模式卖护肤品，用了一个月就达到了千万流水

产品名称 链动2+1的模式卖护肤品，用了一个月就达到了
千万流水

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 链动2+1:泰山众筹
寄售挂售:数字藏品
元宇宙:微三云

公司地址 东莞市石排镇瑞和路南东莞生态园松山湖高新技
术创新园B栋2-5楼

联系电话  159****4030

产品详情

采用链动的方式卖护肤品，只用了一个月的时间，就达到了千万的流

水，三个月后，自己的平台也做得越来越大，平台会员达到了50万左

右。这个客户这么好的成绩是如何做到的呢？给大家聊一聊。

他说用的链动模式呢其实理解起来也很简单，主要是为了拉新拓客引

流，让一部分产品利润分配给消费者作为分销收益。



首先这个模式分为两种身份：

一、代理跟老板

二、五个奖励：直推奖100元，见单奖200元，平级奖10%，帮扶奖20%

，

我们来看看他们是怎么做的，如何短短时间就获得如此大的流量、流

水。几种护肤品打包成一个礼包，设置成499的价格，用户进入平台购

买了这个礼包之后就能成为代理的身份，获得直推权益。

用户A如果想获得100的直推奖励，那么他只需要推荐两个人也下单这

个礼包即可，还能从代理升级成为老板身份，享受全部奖励收益。

用户A推了两个人之后，就相当于回本了200块钱，成为老板就可以发



展自己的主市场，直推一个人可以直接获得直推奖+团队见点奖300块

，那么用户A相当于免费拿到了这个产品，并且还能享受后续团队整

个裂变的收益，只要团队中的人也推荐其他人购买，用户A享受整个

团队20%的收益。

团队的人是不是都想自己也免费拿产品，都积极的分享推广，把团队

裂变下去。一些同样的产品，你去别人家消费，人家什么都不给你，

也不打折，那么就要结合好商业模式来做，做一个平台重要的就是流

量，有了流量才有源源不断地消费者进来，这样才能不断做大起来。
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