
分享购链接CPS共享优惠模式：导购变现、自营电商变现
，微三云钟小霞

产品名称 分享购链接CPS共享优惠模式：导购变现、自营
电商变现 ，微三云钟小霞

公司名称 东莞市莞带大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13143659518 13143659518

产品详情

所谓电商，是指在互联网上以电子交易方式进行交易活动和相关服务的活动，使传统商业活动的各环节
电子化、网络化。电子商务包括电子货币交换、供应链管理、电子交易市场、网络营销、在线事务处理
、电子数据交换、存货管理和自动数据收集系统。

电商涵盖的范围很广，主要包含：B2B、B2C、C2C、M2C、O2O等很多模式。（B指企业、C指消费者、
M指生产厂家、O指线上或线下）

而从电商的发展趋势来看，我们有可以把它分类为：传统电商模式、社交电商模式、跨境电商模式、内
容电商和兴趣电商。接下来我们一起了解一下这几种电商模式。

目前的电商变现大致分为三种：内部电商CPS、导购变现和自营电商平台。

①内部电商CPS是指电商的代运营，商家把商品放到APP上进行售卖，通过增加一些展示机会入口引流到
对应的店铺，实现沟通转化，同商家进行CPS分成，从而实现变现。

②导购变现适用导购变现的主要是独立的网站、APP产品，这类产品或通过内容、或通过社区，具备了
足够用户量和活跃度。只需要搭建商品展示页面，通过与购物平台分销、广告系统合作，进行选品招商
、上下架、结算等工作。

③自营电商与导购相比，自营电商的不同在于自主搭建系统，包括频道、订单、支付的全套系统，自主
把控商品品质和服务，盈利空间也较大，但是商品质量的控制需要投入大量的人力物力，一旦出现不合
格的产品，就很容易会引起用户的厌恶和抵制。

根据以上一系列问题公司开发的一款分享购链接CPS共享优惠模式，简单介绍下它的业务逻辑。



它是一个APP软件，上面聚合了市面上主流的消费购物平台，满足了所有用户的网购生活开销需求。比
如用户通过乐享购APP充话费，电费等，不但可以打95折，同时运营商还返佣金给乐分享，乐分享通过
推荐关系，把佣金按先来后到公排的方式再分配给用户，实现全民共富，人人都有机会月入上万以上。

用户是没有忠诚度的，哪里有好处就去哪里，如果你认真了解了平台，你就会知道分享购*大的亮点，就
是能够给用户**持续的好处!

分享购APP背靠央企，公司合法合规注册，依法纳税，不收任何会员费，佣金也是只给一个人分，制度
完美规避了涉传的风险!

只有公司能赚到钱，项目才能长久发展。因为乐享购制度是正向拨比，佣金还有留存，加上公司的轻运
营模式，成本极低！

分享购app5项收益：

①个人收益(指的是40%消费收益)

②会员收益(指的是40%共富收益)

③合伙人收益(指的是区域会员消费，平台返到的10%)

④招商收益(指的是区域合伙人支付的系统服务费的30%)

⑤区域推广收益(指的是推广区域服务中心收益的10%)

举例：“五五裂变”机制

①每个点位下面只有5个位置；②下面5个位置满了则向下滑落；③扫码注册则在该码体系内排位；④未
扫码注册则按系统体系排位。

注意:滑落规则为从上到下从左到右自动排位，由系统完成，不需要人工操作。平台可根据实际的运营需
求，自定义设置裂变基数，如“三三裂变”。

分享购应用订单支持：商城、大礼包、CPS。

以实际销售额给广告站点销售提成费用。CPS模式是将电商平台（淘宝、京东、苏宁易购⋯⋯等）上的
产品或服务过渡到自己平台上的一种商务形式，站点可以通过推广和销售平台上的商品从而赚取卖家的
佣金。

分享购分佣算法：

商城订单：

①分享奖=（现价-成本）*提成比例;②自购奖=（现价-成本）*提成比例

cps订单：

①分享奖=第三方佣金*提成比例;②自购奖=第三方佣金*提成比例



分享购奖励提现规则:

①推荐5个有效用户(一次性）；②每月消费9笔订单；③当月奖励，次月提现。

用户端界面：

应用优势：

①市场规模大，网购生活刚需消费永不//过时。

②免费注册好推广，项目准备启动，时机足够早。

③模式好，按顺序公排，管道收益。

④产品刚需，电费，话费95折，淘宝，京东等平台产品有20%左右的利润。

⑤合情合理合法，规避非法集资，传销，漏税等传统政策风险。

⑥项目长长久久，打造管道收益。

⑦复制容易，每人分享5名免费用户。

⑧纯线上运营，没有门槛，利他，兼职可做，扩展人脉的好工具。

⑨对接广告联盟：聚合数千家广告主，其丰富的广告展示场景与公司各大系统的深度结合，帮助平台快
速实现流量增长与变现。

⑩对接超级app:打造一个能聚集私域流量并且能开放公域流量的超级云App,不仅包含微信的社交功能，
头条的新闻资讯，支付宝的支付功能，去中心的商业聚合生态。商业模式也是随着市场不断的变化，如
果不抓住互联网的风口，随时都可能被淘汰，关键还要看这么来利用它，并合理地去使用。对于一个企
业的经营来讲，关于商业模式，我们经常听到一句话，方向比努力更重要。跟太极是一个道理，如果我
们的方向错了，越是努力我们反而可能离目标会越远。也就是说商业模式关乎一家企业在面向未来的发
展方向性的问题，这非常核心的一个原点和基点.
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