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产品详情

电商一直是互联网长久不衰的主题，几乎能看到的所有创业项目*终都要靠电商来进行有利的变现，那么
，发展至今，都发展出了哪些模式呢？这些模式的特点又是什么呢？

今天就简单给大家分析目前在市面上运行、热衷好评的六款电商商业模式。

1、全民拼购

模式结合了当下流行“社交电商”与“拼购玩法”，通过更人性化的奖励机制，将产品销售中的利润*大
化让利于参与拼团的用户。激励用户参与、分享的同时，也可带动平台产品销售量，实现“多方共赢”
的效果。拼团活动满10人即开团，参与用户多种奖励机制。

用户可在平台自由选择100、300元、500元等产品价格的拼团活动，满10人后即开团，3人可中奖(买货成
功)，7人不中奖（买货失败）。中奖用户，可获得相应价格的产品或等值的购物币、购物基金和分红积
分。未中奖用户，平台全额退回参与拼团的款项、额外赠送广告奖励和购物基金。

2、链动2+1

模式共分为两个身份梯度：代理员和合伙人，奖励机制分为：直推奖励、团队见点奖、平级奖、帮扶冻
结机制，换位功能，以及V3身份权利礼包等等还有一些其他的功能体系。

推荐两个人即可升级为合伙人身份，同时获得上面所提及的奖励机制，每个进入平台消费成为代理员身
份的人，都可以以同样的方式去推荐两个人成为合伙人身份，享受多种奖励机制的同时，还可以购买到
自己想要的产品，平台也可以根据他们消费的情况，进行个人以及团队之间的分红，绩效奖励等，可以
是用户长期的留在平台为其赋能，转化。对于平台和合伙人来说基本上是双赢的效果。



3、广告电商

模式结合了“社交电商+广告分佣”，让消费者在购物的同时可以获得积分，积分可以根据不同的门槛
观看平台对接不同的广告任务，让消费者手中的积分变现（得广告奖励），*终实现广告主、平台和消费
者三方共赢的效果。当用户数到达一个量级时，可获得第三方广告收益、平台产品销售收益、平台方自
己接品牌广告。

4、泰山众筹

众筹是商城应用快速驱动用户自我裂变的一种促销活动。通过用户主动发起链接人脉，好友互助的模式
，以更低的门槛参与并完成项目，同时实现平台引流与卖货的目的。

平台组织发起限时众筹，设置入场人数和资产数量，用户购买商品赠送下单奖励资产，商品发货，用户
满足入场条件参与活动，活动主要采用满四期返一期的形式进行资产发放，每增加一期按同增比30%来
递增。

5、O2O电商

主要是针对线下零售实体店，进行商家及其产品、服务整合的线上综合平台；它结合了云平台会员分销
体系，完成线上线下导流的同时，比传统O2O平台更能沉淀用户资源，实现平台、商家、用户的“数据
持续变现”。

6、异业联盟

异业联盟是云平台中用于打造线上线下商业相结合的应用系统。可用于整合各行业线下门店，在线展示
门店信息引流模式，建立多个商家联盟体系。

线上线下相结合：通过建立综合商家平台，为商家提供线上推广的渠道，平台通过粉丝运营，打造线上
平台营销、线下商店提供服务的商业体系。

联盟相互引流：多商家可产生联盟效应，服务相互补充，结合分销模式使用，建立关系，相互引流，共
享用户。

商店推广方式：通过优惠买单、红包、推广建立关系等营销工具，商店自主推广、借力平台裂变，线上
传播更轻松。

由此可以得出结论：社交电商多数都门槛低，而且操作简单，再加上自购省钱分享赚钱的理念，使得它
比其他模式更容易得到大家的认可。拼多多的火爆更是让公众的目光都放到了社交电商上，熟悉这种模
式的人往后会越来越多，由此也势必会带来裂变速度的加快。
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