
年会实用礼品 合肥以勒礼品 合肥年会礼品

产品名称 年会实用礼品 合肥以勒礼品 合肥年会礼品

公司名称 合肥以勒礼品有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 中国合肥瑶海区圣大国际商贸中心11层

联系电话 15375217077 15375217077

产品详情

企业礼品不同于个人礼品的很大之处在于它的一贯性、整体性和计划性。对于重要的客户、关系团体以
及合作伙伴，企业馈赠的礼品在体现整体性的同时又要求有针对性的个性变化。商业礼品能起到广告宣
传作用，达到感谢目的，同时又巩固、加强了公司与客户之间已有良好关系。礼品对双方都有意义，它
在我们的生活中扮演着重要角色。

礼品公司如何筛选大客户？要鉴定、筛选大客户，礼品公司应至少通过以下四点。

1.对礼品采购有较大且长期、稳定的需求。

对礼品公司来说，一个客户有没有开发的意义，基本的一点就是这个客户有没有礼品采购的需求。且具
有较大且长期而稳定的礼品采购需求则是的前提之一。

2.具有良好财务信誉。

在礼品公司为客户垫付资金普遍而频繁的现实下，客户的财务信誉对礼品公司的重要性不言而喻。

3.销售份额占大部份额的客户。

一个客户礼品采购规模的大小、持续性、稳定性及其财务信誉，与是否是你的大客户没有直接的关系。
与你有直接关系的是他在你这儿的采购量占你总销售额的比例大小。只有在你总销售份额中占大部份额
的客户，合肥年会礼品，才能有条件成为你的大客户。

4.能提供较高毛利的客户。

如果一家客户的礼品采购量占了你销售总额的大部份额，但这一大的销售额却未带来较高的毛利，也就
是对你公司的盈利贡献并不大，那么严格意义上，也算不上是大客户。



礼品行业作为传统产业，目前正面临着原材料价格不断上涨、人力成本不断上升。随着开拓传统渠道的
卖场租金、等成本的不断大幅上涨，礼品企业正在面临着高成本的现实挑战。而目前中国已经开始步入
高工资时代，几乎所有的礼品企业其渠道运营的人工薪资都在大幅提高，这也导致了渠道经营成本的提
高。在物价上涨的大背景下，礼品企业的生存成本也水涨船高。

在高成本渠道时代，继续选择扩充传统销售渠道显然会给礼品企业带来沉重的负担和风险，而新型的电
商渠道则优势明显。相对线下实体店的支出，年会实用礼品，电子商务运作成本低。

开启网络销售渠道可以避开传统销售渠道中批发、零售等中间环节，使厂商与消费者直接接触，生产厂
家直接生产并完成商品流通过程，既降低了流通费用和交易费用，年会创意礼品，又加快了信息流动和
产品更新速度，员工年会礼品，实时准确的网络交易信息还可以减少厂家产品积压。市场电商化也可以
让产品价格透明化，尽量减少中间商的价格，能使礼品市场进入一个有序发展的新阶段。礼品企业借助
互联网风潮+浪潮，拓展线上市场。

年会实用礼品-合肥以勒礼品(在线咨询)-合肥年会礼品由合肥以勒礼品有限公司提供。合肥以勒礼品有限
公司坚持“以人为本”的企业理念，拥有一支高素质的员工队伍，力求提供更好的产品和服务回馈社会
，并欢迎广大新老客户光临惠顾，真诚合作、共创美好未来。合肥以勒礼品——您可信赖的朋友，公司
地址：中国合肥瑶海区圣大国际商贸中心11层，联系人：韩经理。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

