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产品名称 集满满三年内将冲击IPO？系统搭建找微三云+
千亿市场规模+集满满项目介绍资料，微三云麦
超分享

公司名称 深圳市微二云信息技术有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市东莞生态园瑞和路1号松山湖高新
技术创新园B栋2-5层

联系电话 13929266321 13929266321

产品详情

集满满三年内将冲击IPO？系统搭建找微三云+千亿市场规模+集满满项目介绍资料，微三云麦超分享

导读：

追求个性化和多样化已经成为一种新的消费趋势，而体验式消费和个性化服务已经很好地适应了这一趋
势的变化，受到越来越多消费者的欢迎。在这种趋势下，消费者的购买潜力将受到刺激，新零售系统将
迅速发展。接下来小编讲解一下集满满项目，由于篇幅有限，难以全面解读，有想进一步深入了解的可
以联系小编。

小编介绍：微三云麦超：毕业于广东著/名高校—中山大学资讯管理系，12年专注商业模式设计及软件开
发，现任微三云全国资源总监，商业模式设计总监，电商系统商业模式开发架构师，擅长企业生态商业
模式、商业零售会员增长裂变模式策划、商业闭环模式设计及方案落地，曾辅导十余个电商平台做到营
收过百亿，数百个平台做到百万会员，欢迎来电咨询，专/业协助企业zui低成本搭建电商平台运营系统、
App、小程序、公众号商城，设计闭环商业模式！加微/信赠送百亿级平台推广运营执行方案+免费商业
模式梳理！



一场措手不及的疫情，毁灭了一帮人、影响了一帮人；同时，也成就了一帮人。

 

马云曾预言：未来10年内纯电商将不复存在，新零售才是时代发展主流！

这场防疫战是零售企业停下脚步重新思考的阶段。新零售对于实体经济和电商的恢复和加速发展，正在
你我身边悄悄发生着。

回望历史，每一次重大变革，都会造就一批眼光敏锐的富翁。

分享另外一个故事

5年前，我和大学同学张生参加了某共享充电宝的招商会，当天他签了加盟。

当时共享充电宝被普遍认为是“伪需求”，王思聪曾立帖为证：“共享充电宝能成，我吃/翔”。

5年来，共享充电宝得到成功验证：用户破6亿，年订单破200亿单，小电、来电、街电均在筹备上市，怪
兽已成功IPO...

今年初同学聚会时，张生已是资产千万级的企业主，他的充电宝业务覆盖多地，每月收益高达100多万。

共享充电宝，用的人“似乎”不多，充一次1-3元——就是这样不起眼的“小”生意，有人把握时代红利
，做成上市公司；有人代理做的早，赚的盆满钵满。

疫情过后 全新机遇

未来发展趋势怎样？

下一个财富风口在哪里

像很多其他受到新技术冲击的行业一样，零售现在也在摇摇欲坠。再过五年，25%的商场都有可能消失
。5G互联网的出现、消费数字化转型推动了新零售的发展，未来也将带给消费者们完全不同的体验。

马云曾在阿里云栖大会上提出，纯电商的时代将很快结束，纯零售的形式也会被打破，新零售必将引领
未来全新的商业模式。

传统电商模式的红利期已经一去不复返

在未来十年内新零售模式将会得到彻底爆发



 

                                       
集满满项目介绍资料+ 集满满系统源码搭建+千亿市场规模

中国领/先的新零售服务平台、国有资本背景、各大资本重点扶持项目——“集满满”打响了“实体革命
”的枪声，给出了实体门店的终/极解决方案。

集满满的发展前景不仅被业界人士所看好，更有不少投资人也十分看重它的创新运营模式。

目前整个中国零售市场的体量在40万亿元以上，线下实体商业占比近70%。集满满通过互联网技术和数
据去改变零售、改变商业，用线上平台和线下工具去服务30万亿甚至更大的市场，这是新零售时代巨大
的机会。

下个时代的独角兽—集满满

无论是美团还是头条，只要能够快速成为独角兽的企业都有一个共同的发展特征——早期都会被各方资
本所追逐。

而今/天集满满也同样如此。

集满满成立即获得互联网行业大咖领投，众多顶/尖资本跟投，旨在打造下一个“独角兽”企业！

01

他的投资人

02

它的实力团队

集满满隶属于佳邻集团，核心成员均来自阿里、网易等知名企业，更有连续成功创业者，早期互联网布
道者。强烈的落地意识和“正道、利他、喜悦”的价值观，让集满满团队始终把客户、合作伙伴和员工
利益放在至高位置。

CEO熊彬先生毕业于北京大学，曾任职世界500强高管，操盘上市公司。当代80后领/军创业人物。因杰
出行业影响力，先后当选“中国互联网行业zui具影响力人物”、“第十届创业中国年度人物”、“第三
届五四青年创业标兵”。并且拥有一支实战经验丰富的团队。

技术护航，获得多项证书及荣誉

03它强有力的后盾

“集满满”通过红/包商城、支付即会员、智能推送等全力赋能线下实体，在流量、促销、数据等层面帮
助线下解决到店、留存、复购等问题、全面帮助实体赢得未来！



项目一经推出，深受实体青睐，目前已经服务BOOS、孩子王、联想、海尔、一叶子等全国各地门店15万
多家，成绩斐然、深受好评！上千战略合作品牌，数十万SKU，供应链品牌价值千亿资本！

 

04它的商业模式

 01  完全创新的新零售服务台

集满满是完全创新的新零售服务平台。零售业从zui初以产品为中心的功能时代，逐步发展到以渠道为中
心的电商时代，而未来的新零售将会是零售企业通过数字技术、业务和经营管理的深度融合，建立起以
顾客为核心的经营体系，也就是以新会员为中心的数字智能时代。

集满满，涵盖APP+小程序、会员运营、红/包商城、智能收款五大功能板块，旨在通过技术加持，解决
实体店门店营销难、获客成本高、用户维护成本高三大难题，打造一个新零售会员运营平台，让商家经
营更轻松。

集满满推出的线下门店联盟体系——集小店新会员联盟，更是让消费者在享受实体店服务和体验的同时
，免费获得平台红/包，兑换任何需要的好东西。

 

还不明白？举个例子

老王和朋友到海底捞吃火锅，结账的时候共计消费1000元，老王打算支付1000元的时候，收银员告诉老
王，只要通过扫码集满满二维码结账1000元就可获得500红/包，500红/包可以在集满满线上平台立即兑换
价值500元的商品。

通过这种全新的模式，可以通过红/包帮助商家吸引并牢牢锁定顾客，同时可以帮助平台从线下获取粉丝
流量，从而帮助实体商家从线上流量导入到线下进行消费。

对于消费者来说，花本该花的钱，可以额外得到红/包，并且可以大大节省网购开支。

02   全方位的门店工具能

集满满拥有一套完善的线下门店商业化解决方案和工具为门店赋能，已在数10万家线下门店得到运用，
收获良好的经济效益和口碑。

帮助实体门店活下去，才是当下zui大的风口

依照当前的发展速度，集满满很有条件和希望在三至四年内实现独立上市，为更多的消费者、创业者带
来良好的购物条件和创业机遇。集满满也在不断吸引更多的城市合伙人加入，共同布局万亿市场。

 



未来3年 集满满目标

帮助100万实体门店

服务1亿会员  GMV1000亿元

百分百蓝海市场

现面向全国招募区域合伙人

万亿级别市场邀您一起开拓！

合伙人模式已是大势所趋！

 

什么是集满满合伙人？

简单来说就是以区（县）为单位每个区域招募的唯一zui高/级别的合作伙伴，和总部一起拓展当地的市场
，享受合作区域的所有收益。

收益一

你将享受合作商家消费流水的2%作为佣金收益：

集满满面向的主要行业为餐饮业、美业、家居建材、服装、酒店等各类实体门店行业。以某三线城市举
例，这类店铺能入驻的有200家，按照每天每家2000元营业额计算。

200家*2000元/家/天*2%佣金*360天=288万

收益二

增值服务收益

广告收益：沉淀的百万级用户，结合集满满背后庞大的数据分析推送千人千面的精准广告，享受广告红
利！

行业不限（如餐饮业、美业、家居建材、教育培训机构、各类服务行业），只要有消费场景都可以合作
。

收益三

IPO红利

合伙人将根据贡献程度分批分阶段获得公司的股权期权池奖励（互联网企业上市后基本增益是50-100倍
），宅达达与优秀合伙人共同享有未来收益。

备注：集满满作为新兴的准独角兽企业，已获得多轮累计数亿融资，公司计划在5年内实现IPO。



 

 结语：

我们都清楚线下实体行业盈利是由获客率、转化率，客单价和复购率四要素构成。如何赋能线下实体，
我们深入调研，全力着手四要素来下功夫。按照我们调研的结果，在实体门店固定开支不变的情况下，
获客率提升1%，复购提升一次，客单价提升20%，门店营业额就能提升百分百。zui后，对集满满项目感
兴趣及想部署源码系统的老板联系小编，小编给你详细解决方案。
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