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产品名称 传统电商与社交电商的核心区别
是什么？我们又应该选择哪一个？

公司名称 东莞市数云网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 东莞市

联系电话 18665158422 18665158422

产品详情

听不到批评是一种危险，听不到奉承是一种幸运。

如今的零售商在传统电商当中做的死去活来，难的不行，但是其中的
本质却没有改变，零售的本质就是服务、产品和流量！

在传统电商当中，其中的核心点恰恰也是这三点，但同时流量才是做
好传统电商的重中之重，传统电商可以说是一种去中心化的一种流量
池，所有人都被这个流量池所圈起来，平台按照他自己的流量发放规
定进行，商家只能遵守平台规则去获取流量。

所以做传统电商与其说是在给自己的企业去打响，但是实际上还是按
照别人的规则来进行，失去了自己做主的能力，是否能够拥有流量取
决于是否遵守其他平台的规章制度。

传统电商与社交电商的核心区别就在于，社交电商的重点在于“人！
”



其实为什么说社交电商的重点在于人，是因为在传统电商当中，是通
过搜索，是人来找货。但是在社交电商当中是采用货找人，货通过人
与人之间的社交网络进行传播出现在一个人的面前，这个人又可以继
续的将货传播给下一位。

当然在社交电商的用户，已经不再是单纯的消费者，而是一个拥有多
种身份的平台当中的一员。所以人才是社交电商当中的核心点，其重
要程度甚至比传统电商的流量还要高。

那么对于商家、企业、公司，想要切入这一波机会，不仅仅是叫几个
员工去做就可以了，而是公司、企业内部的高层要知道，社交电商的
核心逻辑以及其核心架构，在其中明确好自己擅长的方式，从而展开
定制战略方向，从而调整组织架构、调动人员的一系列行为。

自己的团队是否擅长这方面，如不擅长是否需要再去进行培训。

那么有这样一款商业模式，能够很好地帮助想要切入社交电商的企业
、公司、老板们在其中获得其中的“人”。

链动2+1商业模式，主要用于建立团队模式，同时快速提高销量，是
目前来成员裂变速度zui快的裂变模式，链动2+1模式合理合规，在激
励用户的同时，提高用户自主裂变的欲望，让用户在享受购物折扣的
同时，也能促进并且获得收益。

采用了两层会员机制：代理、老板。

代理：只要消费用户只要用户通过购买平台指定产品即可获得该身份
；

老板：只要消费者直接推荐两名代理，即可升级该身份。



采用二级分销，不存在多层多级、合理、合规的佣金收入进行分配，
同时其中采用走人留人机制，在用户推荐两人之后离开当前市场，发
展属于自己的主市场。

并且从中使用四种奖励机制进行留住用户，让用户对平台产生依赖性
。

目前来看各种电商模式的涌现，不断地更新迭代，让各行各业还有消
费者得到了极为乐观的认可，主要就是要把电商行业做的更好、其范
围更广，将好的商业模式、好的设计灵感，能够给商家和用户体验的
到。

详细资料、软件开发、模式设计可后台私信获取。
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