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产品详情

人人都想成为马云，但事实上，根本不存在马云时代，只有时代中的马云

。导致传统实体店关门，并不能归咎于电商的崛起，不是电商打败了实体

店，实体店和电商的关系更像是相辅相成。传统行业的下坡路并不是电商

的错呀。再说马云，人人羡慕，但其实马云只是个吃螃蟹的人，任何一家

企业只有做到顺势而为，才不会被时代淘汰。，接下来，微三云李志英要

给大家介绍的是一个更大的生态框架——全国名优农产品电商方案

一、农产品电商项目背景



农批市场优势流失，数字化转型必然趋势

二、农产品电商的竞争与优势

三、农产品电商解决方案

1、【场】：打造N个农产品电商平台

任一个农批市场都可打造一个独立的“农村平台”，结合社区团购、直播

、短视频等玩法，供给附近的消费者。结合当地农批产品，打造农批社交

商城，

从商丘裂变至全国。

2、【货】：全国名优农产品供应链——得供应链者，得天下



每一个电商平台背后的供应链，是支持其做大做强的“底气”，得供应链

者，得天下

供应链的核心是“货优”，能源源不断产生复用的资源。

【微三云】供应链系统——整合了农批市场的总价值货源，统一对接各个

农批农村平台并完成订单处理、分销结算、货款扣除、自动对账等。

3、【人】：超级云APP——不断聚人裂变的入口

如图，C1为农村平台B1的用户，当运营者拓展新的农批市场时，可建立一

个新的农村平台B2，并可将其加入超级云APP中；

这样不仅B1和B2互不影响，而且还能够增加用户C2，用户C1也将给平台B

2引流新的用户C12⋯⋯依此类推，随着超级云APP内的平台增加或更换，



用户将会不断累积，价值也将不断增加。

超级app商业模式特点

①对接广告电商，广告电商数据：

②对接分享购CPS,打造综合生活生态

以电商平台为切入口，以供应链为后盾，推动整个农产品产业链整合，打

通供应链上下游闭环经济，实现农批市场的数字化转型。

四、农产品电商方案落地客户案例分享

1、蔚县名片

2、其他客户案例展示：



以社交电商为基础，结合短视频、直播等工具

注重农村农特产品上行，促进商品流通全国

通过一户带多户，一店带多村的良性机制

同时整合供应链，对接城乡广域的大市场

对内拉动农村人民就业增收，对外扩大农村人文影响促进城乡经济社会协

调发展，实现共赢！

如需获得完整方案，可找小编获得

（人货场的生态框架，任何行业都可适用）
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