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公司名称 深圳市微二云信息技术有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市东莞生态园瑞和路1号松山湖高新
技术创新园B栋2-5层

联系电话 13929266321 13929266321

产品详情

从【羊了个羊】游/戏爆火的背后看部署广告联盟系统的必要？微三云麦超分享+广告收益+广告联盟系统
，微三云麦超总监

导读：

广告联盟的收入高低是根据你的网站流量及流量价值来确定的，一个网站流量的越高，那么得到的广告
费用就越高，一个网站流量价值越高，广告费用就收得越高，所以我们想通过广告联盟来赚钱，如果你
能够去做到两点分别是流量大，流量价值高，任意一点你就可以赚钱了。下面小编就带你了解一下广告
电商模式怎么玩，如何一键接入字节跳动、腾讯、百度、快手等国内顶/尖企业的广告联盟系统，如何通
过广告电商增加盈利渠道，另外，想要部署广告电商模式系统的老板可以联系小编。

小编介绍：微三云麦超：毕业于广东著/名高校—中山大学资讯管理系，12年专注商业模式设计及软件开
发，现任微三云全国资源总监，商业模式设计总监，电商系统商业模式开发架构师，擅长企业生态商业
模式、商业零售会员增长裂变模式策划、商业闭环模式设计及方案落地，曾辅导十余个电商平台做到营
收过百亿，数百个平台做到百万会员，欢迎来电咨询，专/业协助企业zui低成本搭建电商平台运营系统、
App、小程序、公众号商城，设计闭环商业模式！加微信赠送百亿级平台推广运营执行方案+免费商业模
式梳理！

              广告电商模式+广告联盟系统+躺赚广告收益+微三云麦超分享



微三云广告联盟系统躺赚广告收益介绍：“游/戏+广告”模式让「羊了个羊」日入468w？别急，你也可
以！播报文章

 

zui近几天，一个小游/戏【羊了个羊】刷爆全网，想必你就算没玩过，也可能刷到相关的新闻。

这个堪称今年“现象级”的游/戏，刷新了很多人的认知。尽管它只是一个免费的小游/戏，而且只有三
个关卡，却创造了很多游/戏公司都难以达到的成绩——据网上流传，一天收入468w，如果对其整个游/
戏周期进行估算，zui终大概可以达到2103w的收入！

这对于一个“仅花了”3个月时间开发，团队只有7人（缴社保）的公司来说，无疑是打造出了一个“投
产比”极高的游/戏产品。

这不，游/戏的火爆，进一步吸引了很多玩家参与，同时也让很多人感兴趣并各种分析。

人与人之间zui大的差异是“认知”。

说直白点，不同的人，对这个【羊了个羊】小游/戏有不同的态度和看法。

1.【玩家】——究竟就要怎样才能通关呢？

2.【主播】——直播玩这个游/戏，吸引人观看，涨涨/粉。

3.【游/戏公司】——通过拆解这个游/戏，研究它的设计原理，试图再造一个。

4.【企业家/品牌商】——这个游/戏赚钱的商业模式是什么？我能否也用类似的模式来经营？

如果你是持zui后一个看法的，那说明我们志同道合。

接下来我会从【游/戏盈利模式分析】和【电商+广告】盈利模式设计两个方面来讲解，帮你打开新的营
销思维。

一、【羊了个羊】游/戏盈利模式分析

或许你会好奇，这明明是个免费的游/戏，怎么会那么赚钱？

答案是——游/戏免费，但广告盈利！

在互联网行业，有三大变现模式，分别是：电商、广告、游/戏。

三者之间，既可以相互独立，也可以相互融合，且后者比前者创造的商业价值更大。

【羊了个羊】通过免费的模式，可以吸引大众迅速参与，同时通过游/戏层面（关于人性）的设计，让玩
家在失败后想要复活继续玩，就得“分享”和“看广告”，前者让玩家数量裂变式增加，后者则完成变



现。所以，游/戏设计得越巧妙，玩的人就会越多，zui终的广告收益自然就会很可观。这就是【游/戏+广
告】模式的厉害之处。

当然，这篇文章主要的目的不是告诉大家怎么去设计一个类似的游/戏，然后复制出这个“奇迹”，实话
说，这比较难，不是专/业的游/戏公司更加没戏。

但如果你是一个品牌商家，有自己的产品，那完全可以透过现象看本质，从这个爆火的游/戏中学到一个
可以自己直接就能用得上的商业模式/营销模式——电商+广告。

说起来极其简单，但要怎么做呢？模式背后的原理是什么？

 

二、【电商+广告】盈利模式设计

上面这个数据是结合了【电商+广告】的运营成绩，一个月销售额达到1.92亿！

为何可以做到如此亮眼的成绩？

一句话给你解释下原理：用广告商的钱来补贴用户，让用户觉得占便宜！用户达到省钱、甚至免费，赚
钱的目的，当消费黏性建立后，那自然平台的销售额就不会太差。

妥妥的“用别人的钱来卖自己的产品”！

那具体要怎么设计呢？有五种广告奖励设置，由于篇幅有限，今天就先拿其中一种来举例，另外几种可
以关注小编并咨询，必将一一回复。

举例，按“固定比例”的方式：

此外，除了资本（广告商）“补贴”的钱，其实还可以加上产品的部分利润，让消费者的受益感知更大
，并且不至于产生泡沫，zui终让消费者复购、裂变，平台销售额暴增。

zui后，总结一下：别人的模式再好，如果自己不能直接或者间接用到，那就没有太大价值。希望以上关
于“电商+广告”模式”的讲解，能给你带来启发和帮助，如想了解更多【电商+广告】模式的应用案例
以及前后端体验，欢迎私信交流，获取详细方案，也可以翻阅我之前写的文章，里面有更多关于这个模
式的讲解。

 

结语：



互联网电商时代，线下实体企业受到了持续的冲击，双方之间的经济战由来已久，但随着新零售的出现
，双方之间开始了联盟，也就是线上结合线下的方式，来达到双方互利。不管线上还是线下，企业想长
久生存就必须形成生态，而异业联盟就是zui好的商业生态系统化模式，那么如何去推动这个商业生态的
快速进程，就要用到广告联盟的方式

对微三云广告模式感兴趣，想开发部署这样的一个系统来躺赚广告收益的话就联系小编吧，加微信赠送
百亿级平台推广运营执行方案+免费商业模式梳理！
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