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产品名称 美丽天天秒定制开发,连锁2
1模式，如何赋能白酒自有品牌？

公司名称 郑州龙之宇科技有限公司

价格 10000.00/套

规格参数

公司地址 郑州市河南大学大学科技园东区12号楼602

联系电话 19137161875 13017688270

产品详情

廉价酒的主要影响因素是价格，工业啤酒是自主品牌的主要力量。由于口感差异小、价格敏感、销量巨
大，加上目前自有品牌占比低，自有品牌啤酒有望实现快速增长。重塑消费者思维和行为的深层变化，
重新聚焦重要品牌价值，颠覆消费模式，是白酒自有品牌的发力点。 

品牌和零售商不能采取保守的策略，只是被动地等待消费者。他们需要更加足智多谋，努力开拓创新，
探索新的模式，探索新的路径，来保持和提升自己的运营能力和市场份额。应该坚持“新零售互联网”
而不是“新零售互联网”的概念，将互联网和数据信息技术定义为交易工具。模式的启动和发展应遵循
从微观到宏观、从简单到复杂、从初级到、从地方到全国的策略。3354给大家分享白酒自有品牌如何布
局颠覆性消费模式，链接2 1模式。 

连锁2 1模式基本成为企业标配。使用链2 1系统可以节省大量推广时间。连锁2 1让每一个进入分销体系的
消费者都可以消费并获得报酬，让每一个消费者都成为你产品的推销员，节省了大量的推广时间，拉近
了与每一个消费者的关系。更适合白酒自有品牌颠覆消费模式的布局，也可以拉近与消费者的距离，实
现快速引流。 

动态2 1模式的逻辑与分析； 

身份：侯爵，公爵 

补贴/功能机制：等级补贴、积分补贴、等级补贴、援助基数补贴、援助功能、白名单功能、激励功能。
 

商业模式玩法：每一个侯爵晋升为公爵时，都需要把“两个原始种子用户”留给他的上级代理，这里俗
称“感恩机制”。 

例如： 

购买499元礼包成为侯爵 



推荐B1和B2购买，A获得了100 100的直接奖励，升级为公爵身份，B1和B2成为侯爵。 

推荐AB3购买，A获得直推奖100。见积分奖励200=300。B1和B2是留给上级的，三线是A的队伍。走2留1
机制，直接推前面2个人，只获得直接推荐，看到一些给上级的奖励。直推2人后晋升公爵，第三人可获
得N*(100 200)所有N个代理。 

动态2 1系统的特征 

离开系统：不像之前的队伍，不需要一下子推荐十几个好友，只需要推荐两个小伙伴跳出来升级做公爵
。 

留存制：用户跳出后，前两个推荐好友留给用户的上级。 

二次分销：合法裂变在国家允许的二次分销范围内进行，无泡沫，零风险。 

辅助系统：为了保证每一个消费者在商场参与购物时都有实际收获，能够完全裂变，获得自己相应的收
益。 

动态2 1系统的优势： 

1.平台对接第三方支付机构和正规合法的税务团队，正常缴税。 

2.正常的商品交易信息需要正常的物流配送，必须保证每一笔流水的真实性。 

3.改变运营，从传统的现金流到消费者购买同等价值的商品。 

从消费者的需求出发，认真研究不同客户群体的喜好和痛点，观察消费习惯的变化，从解决问题和为消
费者创造美好生活的出发点出发，基于简单实用的原则搭建平台和入口，在初期快速聚集平台流量。 

以上是阿健的分享内容。如果需要完整的方案，软件开发，模式规划，开发成熟的系统，三天的源代码
部署和上线，需要了解电子商务软件等相关信息或其他方面电子商务问题的读者，请留下您的宝贵意见
，共同探讨。 

想了解更多有关“美丽天天秒APP开发案例、美丽天天秒定制开发、美丽天天秒软件开发、美丽天天秒
小程序开发费用、美丽天天秒app源码多少钱”的问题，可以联系我们，11年软件开发经验，上千家合作
案例，深耕多个行业，
特别对美丽天天秒行业有深入研究，也开发的有美丽天天秒行业成品系统，欢迎来咨询查看测试系统
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