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产品详情

虽然传统休闲零食实现了营收和净利润的双增长，但对于这一成绩，市场普遍认为不达预期，导致股价
快速暴跌。之所以不被资本市场看好，是因为成本增长过快，长期处于增收不增利的尴尬中。零食是一
个门槛比较低的品类，可复制性很强。所以行业普遍存在同质化竞争的问题，导致容易打价格战，利润
空间小，企业盈利能力弱。因此长期处于“增收不增利”的状态，甚至负增长。 

面膜环境反复爆发，原材料上涨，某宝去中心化，线上线下渠道分流，叠加经济下行的宏观环境。零食
企业纷纷重挫，导致股价大幅回调，接近腰斩。3354给大家分享一下连锁2
1模式。它是如何让休闲零食企业颠覆传统的？ 

连锁2 1模式主要是解决宣传问题。它是一种营销模式，省略了很多中间商，让厂家直达消费者，从而让
消费者促进消费者。里面的模式鼓励消费者参与，增加消费者，通过高额奖励可以直接裂变更多用户。
裂变速度很快，可以吸引客户，稳定客户，拓展新客户。而且很多平台都是靠这种模式取得了很大的成
绩。 

“连锁2 1”模式的流程与玩法； 

平台只有两个身份，老板和代理。 

升级的条件：推荐两个用户。 

商场里有创业消费区，499，699，999。 

这里我们以499商场礼包为例。 

消费者A买了499的礼包，变成了代理商身份。他推荐了两个合伙人买了礼包，然后他就成了老板。 

过程中可用的补贴制度： 



1.分享补贴：代理A推荐一个小伙伴，从平台补贴中获得100元的分享补贴。 

2.见单补贴；老板每推荐一个小伙伴，可以获得200的平台补贴，包括分成部分，一共300。 

3.等级补贴：Boss A推荐代理C，代理C晋升boss C时，Boss A可以从boss
C的全部收入中获得10%的平级补贴。 

推动快速发展的动态2 1模式系统功能方案； 

1.帮助功能：平台会冻结boss A总收入的20%，满足条件才能解冻。条件如下：(在老板A推荐的两个小伙
伴中，那两个小伙伴也成为老板，有十单收入) 

2.换位功能：这也是第四点。如果那两个小伙伴还没有达到这样的条件，那我们就可以开始换仓了，换
两个主动的，已经成为老板的，有十单盈利的小伙伴，去a老板推荐的两个位置。 

3.白名单功能：如果一个人对你的平台有贡献，把他设置在白名单里，他不完成任务就可以把钱全部提
走。 

4.激励功能：即在满足条件之前，损失掉那20%，满足提成之后才能全部提现。这是一种快速建立团队的
激励。 

5.红利池功能：设置门槛升级领队身份V1、V2、V3，每个身份都有自己的红利池，收入可以根据身份平
分。 

好的产品有好的营销才能成功，既吸引用户又留住用户，让用户回购、回购等等有粘性。毕竟任何平台
流量都是王道。 

以上是阿健的分享内容。如果需要完整的方案，软件开发，模式规划，开发成熟的系统，三天的源代码
部署和上线，需要了解电子商务软件等相关信息或其他方面电子商务问题的读者，请留下您的宝贵意见
，共同探讨。 

想了解更多有关“美丽天天秒app开发价格、美丽天天秒小程序开发一个需要多少钱、美丽天天秒app源
码多少钱”的问题，可以联系我们，11年软件开发经验，上千家合作案例，深耕多个行业，
特别对美丽天天秒行业有深入研究，也开发的有美丽天天秒行业成品系统，欢迎来咨询查看测试系统
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