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价格 .00/件
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技术创新园B栋2-5层
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产品详情

异业联盟系统广告返利模式如何解决线下门店痛点问题？微三云麦超解析+实体店异业联盟系统+广告返
利模式，微三云技术

导读：

广告联盟是由互联网广告的“
程序化购买”发展而来的，企业广告主从zui开始寻找互联网流量平台投放广告，随着不同领域、不同投
放需求的品牌商、企业主的广告投放需求不同，要想精准触达到用户，就必须由数字广告投放平台将连
接更多开发者作为流量池，这样广告联盟才能更深度的服务广告主，与此同时，被连接的开发者也就能
够专注于自身的产品与服务的同时获得相应的流量收入。下面小编为大家介绍一下微三云实体店异业联
盟系统和广告返利模式，对这一模式感兴趣以及想要部署实体店异业联盟系统和广告返利模式的联系小
编。

小编介绍：微三云麦超：毕业于广东著/名高校—中山大学资讯管理系，12年专注商业模式设计及软件开
发，现任微三云全国资源总监，商业模式设计总监，电商系统商业模式开发架构师，擅长企业生态商业
模式、商业零售会员增长裂变模式策划、商业闭环模式设计及方案落地，曾辅导十余个电商平台做到营
收过百亿，数百个平台做到百万会员，欢迎来电咨询，专/业协助企业zui低成本搭建电商平台运营系统、
App、小程序、公众号商城，设计闭环商业模式！加微信赠送百亿级平台推广运营执行方案+免费商业模



式梳理！

                                           
实体店异业联盟系统+广告返利模式+麦超商业设计 

数字广告：本地生活服务化异业联盟平台的另一种方向

异业联盟是指各行业、各层次的商业主体之间，为了达到共同的利益，通过一定的组织机构或网站形式
，组成的商业联盟。

 

异业联盟的各商业主体之间相对独立，同时，各商业主体之间又存在一定的利益联盟。因此，异业联盟
是一个相对紧密，资源共享、利益共存的联盟。

 

对于不少商家企业来说，异业联盟的资源整合、资源共享能力正是他们为了对抗这个疫情时代、大企业
大商家垄断时代的一个主要途径。

热门项目几乎是瞬息万变，很多人无法直接适应，甚至都还没来得及跟风，就已经被淘汰了。

2022年是一个数字时代，可以说：流量在哪儿，生意就在哪儿！在过去的几年，随着移动互联网流量的
增长与爆发，直播带货与短视频的电商兴起、加上疫情不断反复肆虐，给有着线下实体门店的商家带来
了巨大的冲击，让本就艰难的门店雪上加霜。

 

 

线下实体门店有着四个共同的痛点：

一、成本高：门店成本、人工成本、水电成本等开支，让门店经营举步维艰。

二、流量少：纯电商吸引了很大部分人，又受疫情肆虐影响，导致门店的客户越来越少。

三、获客难：传统的营销方式，不仅成本高昂，还难以做到二次转化，以及裂变。�

四、利润薄：有着流量却不知如何利用，利润相对单一，没有很好地利用好商圈价值。



 

联盟商家数字广告生态系统是微三云的一个解决方案，以软件与硬件结合广告机来打造对于联盟商家的
解决方案。

通过广告机来结合广告屏幕、广告系统和异业联盟的针对线下门店进行门店营销、策划、设计、落地为
一体的数字广告营销系统。

通过线上便捷的操作，让店主可以随时随地进行门店营销宣传、实现引流裂变，让广告营销像发朋友圈
一样简单！节省人工和物料成本。同时还能通过”共享屏幕“进行广告投放，实现跨界盈利。

结语:

随着互联网的高速发展，电商平台的崛起，但是做电商平台所有企业家都离不开一样非常重要的东西—
—“流量”常言道2022是一个流量为主的时代，也就是流量为王的时代，许多企业家都想站在电商这个
风口红利，但是有个很重要的问题需要我们去解决，是什么问题呢？如何去获取流量？营销模式越来越
多元化，会员管理越来越精细化，积分营销让我们与竞争对手形成差异彻底打破传统营销的同质化困境
。zui后，对这一模式和系统部署感兴趣的咨询小编，欢迎来电咨询，专/业协助企业zui低成本搭建电商
平台运营系统、App、小程序、公众号商城，设计闭环商业模式！加微信赠送百亿级平台推广运营执行
方案+免费商业模式梳理！
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