
电商商业模式：盲盒电商模式

产品名称 电商商业模式：盲盒电商模式

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋40
3室

联系电话 19957968337 19957968337

产品详情

盲盒电商的火爆离不开互联网的助力，其独特的营销模式也给电商带来了许多领域注入了活力，新零售
市场风云变幻，zui近掀起了“盲盒风”，线下实体店无论是什么行业都开始做线上盲盒电商，这种新的
营销模式很好地刺激了消费者消费欲望，并且还可以帮助商家把低频的商品进行库存处理。

随着盲盒电商经济的发展，盲盒不局限于日用品、玩具、文具等品类，外卖、旅游产品等领域也在开始
尝试采用盲盒营销的模式，赚取更多的流量和收入。现在万物皆可盲盒，外卖盲盒、机票盲盒、零食盲
盒等等形式如同雨后春笋般涌现。盲盒经济为什么这么火？它利用的是用户的什么心理？它有哪些营销
方法？

盲盒通过满足消费者的好奇心理，并且很快解决了当代消费者买东西纠结的痛点，从而达到经营流量的
目的

1.适当的折扣

线下实体店传统的营销方式，是通过促销打折的方式抛售，如果优惠力度过大，相反消费者会认为质量
不好，而力度过小，没有人会产生吸引力。

这个时候，盲盒营销就能解决这个痛点，商家通过以适当的折扣作为产品散播的推动力，以盲盒诱发消
费者占便宜的心理，让其不断探寻利益zui大化。

2.选择大众偏好高的产品

另外在选择盲盒产品的时候，要结合自己用户的需求进行判断，根据近一段时间消费者购买频次较高的
产品进行选择，期间可以穿插些库存比较大、或者销售比较低频的产品，通过盲盒的特点进行处理。

盲盒电商成为一种新营销模式，助推了产品的售卖。从商业角度来看，盲盒形式正是利用消费者对产品
不确定的好奇心，极大地刺激了消费者的心理从而引发消费者的关注。且盲盒效应具有很强的生命力，
已经成为当下zui火的营销模式。



基于互联网所建立起来的商业模式，核心关键词其实就两个，一个是流量，一个是变现。展开来讲就是
，如何获取更多的流量，如何找到尽可能多的变现形式？那么就给大家分享一个利于平台低成本引流的
全新盲盒电商玩法，这是一个很有潜力的商业领域。

消费者如何在平台发起盲盒活动？

（1）消费者必须拥有盲盒券才能发起盲盒活动；消费者发起盲盒活动需要支付：30元+69盲盒券，该活
动有24个盲盒，其中一个盲盒里会有价值99元的产品（两个角色，一个发起盲盒活动者，一个开盲盒者
）

（2）开盒者每开一个盲盒需要支付5元，可不限次数开盲盒

消费者如何获取【盲盒券】？

（1）成为平台种子用户，平台针对前1000名种子用户，每人免费赠送100的盲盒券。

（2）参与盲盒活动，开盲盒获得

如何让消费者愿意发起盲盒和开盲盒？

（1）消费者开盒需花5元开一次盲盒，那么有4.5元会给回到发起盲盒活动者

（2）如果开盒者在第7次开中盲盒，发起者则可获得31.5元；

（3）如果开盒者在第24次开中盲盒，发起者则可获得108元

（4）开盲盒如果开中，可选择198的盲盒券；如果未开中，也能获得99的盲盒券。开中盲盒的消费者如
果不想要198的盲盒券，可选择提货拿产品，等于5元就“买”到了价值99元的产品.

活动潜规则：为确保发起盲盒者有钱挣，所以在活动前七个盲盒是一定不会中奖，那么在减去30元的支
出活动会在7-24盲盒中随机中奖，那么发起活动者收益就在1.5-78元之间

推广收益：

（1）推荐发起者每成功发起一次盲盒活动，平台拿出10元做分销推广奖励

直接推荐人(推广员)可获得4元；团队长可获得6元;

（2）推荐参与者每支付5元开一次盲盒，可获得0.5元。

平台收益：30元的收入—产品成本—10元的分销奖励，一个产品引流24个消费者

做一个平台要有个好商业模式设计方案，这个也是平台运营的关键，首先在模式设计上一定要合规合法
的，那么其次就是要从几个方面来思考了，比如：引流，转化，留存，裂变。要从这几个方面来思考。
通过什么营销模式来进行推广引流用户，然后再怎样让用户购买进行转化，甚至要留存在平台上继续进
行购买转化，zui后就是如何裂变更多的用户了，这几步都非常的关键。
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